
【取り組む際に生じた課題】
・輸出に関する情報と人材の不足。
・輸出国のワイン市場や主要企業等の情報不足。
・北海道（日本）がワイン産地であることの現地での認知度。

【ウェブサイト】 http://www.hokkaidowine.com/

【取組の効果】
・積極的に自社輸出できるようになった。
・新規の取引先の発掘ができた。
・北海道ワインの知名度やブランドとしての価値向上、国内外での評価向上。

香港ワインフェアへ出展

沖縄大交易会へ参加

◆輸入原料を使用せず国産葡萄のみを使用した日本ワインを輸出することにより、収
益の増加はもとより、地元葡萄農家の経営安定に寄与している。

輸出額(千円) 輸出量(本) 出荷時期

平成26年度 13,351 15,111
9～8月

平成25年度 1,339 1,164

ワイン

【主な品目】

香港、台湾、マレーシア

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の展望】
・引合いも増えており、2020年までに輸出額１億円を目指す。
・国や地域のニーズに応え、ブランド別の提案を行う。
・輸出拡大に向け、国内外のコンクール等へ出品。

【生じた課題への対応方法】
・ジェトロ貿易実務オンライン講座受講やジェトロホームページ等の活用。
・香港ワインフェア、沖縄大交易会、ジェトロ商談会へ参加し、取引先を拡大。
・香港国際ワインコンクールへの出品（２品銅賞受賞）。

【連絡先】 担当者名：岸 直行、ＴＥＬ：0134-34-2181 

【活用した施策・支援】 沖縄大交易会、ジェトロ食品輸出商談会in札幌や海外見本市への参加

北海道 北海道ワイン（株）
『地元産ワインを香港、台湾、マレーシアへ』

加工食品




