
【取り組む際に生じた課題】
・消費地（中華系市場）の景気動向に左右されやすく、需要や価格が乱高下
・市場での需要が高くても、価格設定は買い手市場
・漁業資源の確保（乱獲防止）⇔漁師の確保（所得向上）のバランス

【取組の効果】
・地元水産品の加工・出荷まで一貫した付加価値化による地元への経済効果波及
・隠岐・海士産品への品質への評価が向上し、取引価格の下落を抑制
・市況に左右されにくい固定価格での買取により地元漁師の所得向上・安定に貢献

隠岐・海士町から輸出される
干しなまこ

生け簀で砂を吐かせた
なまこを水揚げ

◆ 隠岐諸島・海士町産なまこを水揚げから加工・出荷まで一貫することで付加価値化
◆ 県外からＩターンした若者のビジネス創業を地元自治体（海士町）が積極的に支援

輸出量(Kg) 出荷時期

平成26年 350
２～６月

平成25年 480

干しなまこ

【主な品目】

香港、中国

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の展望】
・新たな市場（シンガポール他の華僑市場）への販路開拓を模索
・隠岐ブランドの確立による、外国人インバウンド観光への波及
・干しなまこの非生産期の非稼働施設を活用した新たな輸出産品の開発

【生じた課題への対応方法】
・「関西モノ」で括られる他産地との品質面での差別化を積極的にＰＲ
・仕入量の安定を図るため、地元漁師からの買取価格を固定化

【連絡先】 ＴＥＬ：08514-2-0437 

島根県 （株）たじまや
『干しなまこを香港・中国へ』

水産物

地元自治体が整備した
加工施設を活用




