
【取り組む際に生じた課題】
・輸出先となる現地での販売促進及び販路開拓

【ウェブサイト】 http://www.hananomai.co.jp/

【取組の効果】
・現地のパートナーと一緒に展示会に出展し、出
展後のフォロー営業などの協力を得た。

・平成25年のHOFEX2013 をはじめ、海外の展

示会に継続的に出展することにより、定期的に
商品PR及び新規での販売先を開拓することが
できた。

HOFEX2015ジャパンパビリオンでの様子

Winter Fancy Food 
Show2015 での様子

◆「純米吟醸日本刀（KATANA）」、「ちょびっと乾杯」などの日本酒、焼酎、リキュール、
雑酒を北米、アジア諸国へ輸出。

◆海外への展示会へ出展しながら現地のパートナーと連携し、アメリカとアジアを中心
に海外販路を拡大

輸出額(千円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

平成26年度 50,000 72,000
通年

平成25年度 42,000 60,500

日本酒、リキュール、米焼酎、雑酒

【主な品目】

米国、香港、中国、台湾、韓国、シンガ
ポール、オーストラリア、タイ、ベトナムな
ど

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の展望】
・平成32年には、輸出先を倍増させ、輸出金額１
億円を目指し計画を策定している。

【生じた課題への対応方法】
・商品の効率的なPRのためにジェトロの海外展示
会へ継続的に出展。

・現地パートナーとの連携強化。

【連絡先】 担当者名：輸出部 高田晋乃介、ＴＥＬ：０８０－６９８０-２６６７

【活用した施策・支援】 ジェトロミニ調査（現地の販売動向）、香港International Wine & Spirits,HOFEX, FOOD 
EXPO, FHC China, Winter Fancy Food Showのジャパンパビリオンへの出展

コメ・コメ加工品

静岡県 花の舞酒造（株）
『日本酒等を北米・アジアへ』

香港International Wine & Spitits 
2014花の舞ブースでの様子




