
【取り組む際に生じた課題】
• 黒にんにく、ならびに自社ブランドの認知度。
• 原料の安定した仕入（量、価格面など）。

【ウェブサイト】 http://www.momiki.com/

【対応の結果】
• 海外での営業努力により、年々認知度が向上。また現地ニーズに合わせた新商

品の開発などにより、輸出額増加。

• 自社農園から安定した仕入が可能になったことに加え、循環農法を取り入れる
などし、こだわりのにんにくに仕上げ、味についても高評を得ている。

見 本

アメリカ見本市での商談風景

シンガポールでの催事の
風景

見 本

 電子部品製造等を営む中、業務の多様化を模索。平成19年より黒にんにくの製造を
開始。国内市場に加え、新たな販路先とし海外へ取り組んでいる。

 海外での営業努力により輸出額は年々増加。更なる販路拡大を目指す。

輸出額(万円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

平成28年度 1,000 8.5

通年平成27年度 677 6.1

平成26年度 510 3.2

黒にんにく、黒にんにく調味料

【主な品目】

米国、香港、台湾、シンガポール等

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• ISO（FSSC）22000認証を取得する。

• 現地のニーズに合わせた、パッケージ（英字）の作成や新商品のブラッシュアップ
を行い、更なる輸出額増加を図る。

【生じた課題への対応】
• ジェトロ支援の海外見本市へ継続出展、ならびに現地での店頭プロモーションな

ど積極的に活動。
• 海外市場性の再把握のため、ジェトロの情報収集等のサービスを活用。

• 農業生産法人を設立し、原料であるにんにくから栽培を開始。製品完成までの
一括管理体制を構築。

【連絡先】 担当者名：籾木真一郎、ＴＥＬ：0985-72-0135 

【活用した支援・施策】海外見本市ジェトロ出展支援、ジェトロ輸出有望案件支援サービス、ジェトロ情報収集サービス等

（平成23年度より輸出開始）

宮崎県 （株）MOMIKI
『黒にんにくを世界へ』

加工食品

【効果があった取組】
現地にあった試食提供や新商
品開発。また、流通経路の確
保により、スピーディーな価格
掲示が可能となった。


