
【取り組む際に生じた課題】
• 直接取引の場合の輸送方法などの手続きや見積書作成が難しい。
• 中国語・英語など言語の壁。
• 輸出国ごとに規制されている食品添加物が異なる。

【ウェブサイト】 http://www.yamae-foods.net/  

【対応の結果】
• 業者との打合せを密にし、経験を重ねることで取引がスムーズにいくようになった。
• 翻訳を外部に依頼することで、交渉がスムーズになった。
• ＪＥＴＯＲＯ情報により、国別の食品添加物規制状況を把握出来た。

香港フードエキスポ

台湾での試食販売で配布
したレシピ

 東アジアと北米を主体に販路拡大に取り組む。
 南九州特有の甘口調味料を売り込む。

醤油・味噌・ドレッシング・つゆ等

【主な品目】

台湾・香港・米国・シンガポール等

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 社内での人材育成に力を入れたい。
• アメリカ・中国市場での販路を拡大したい。
• 現在の輸出国以外の国での販路開拓に挑戦したい。

【生じた課題への対応】
• 物流業者との打ち合わせを密接に行った。また、複数社から見積書を取り、価格

比較を行った。
• 宮崎県の補助事業を活用して翻訳（電子メール）を外部へ依頼。
• JETROの食品添加物規制調査資料などを活用。

【連絡先】 担当者名：中村、ＴＥＬ：0986-22-4611 

【活用した支援・施策】 平成29年度JETRO新輸出大国コンソーシアム

（平成２５年度より輸出開始）

宮崎県 ヤマエ食品工業（株）
『（醤油・味噌）を台湾・香港へ』

加工食品

【効果があった取組】
JETROや商工会議所主催の

商談会に積極的に参加し、販
路を新規開拓した。

輸出額(万円) 出荷時期

平成28年度 688

4～3月平成27年度 632

平成26年度 603

輸出主力商品：「高千穂峡つゆ」


