
国産果実需要適応型取引手法実証事業

産地Ａ

産地Ｂ

産地Ｃ

市場Ｘ
(贈答向)

市場Ｙ
(量販店向)

①品質・ロットへの対応例
大口契約の締結！

品質のバラツキが指摘され
ないよう産地指導

産 地

10kg箱

化粧箱

通い容器
（バラ、パック）

効率のよい出荷
体系によりコス
ト低減！

②多様な流通経路への対応例

販売形態に
応じてリ
パックされ
ていた

規格、選別、
容器等集出荷
体系の変更

③計画出荷のための貯蔵への対応例

産 地

市場出荷量

or
契約に基づき
出荷時期を変更！

通常出荷

計画出荷へ
の産地理解、
貯蔵指導

出

荷

時

期→

○事業実施者：生産出荷団体、生産出荷団と
計画的な取引を行う卸売業者、
果実加工業者、外食・中食業者、
食品販売業者 等

○Ｈ２３年度予算額：１１３百万円
○補助率：定額（1,200万円を上限）

消費者・実需者ニーズの把握による販売戦略検討や、

生産・流通コストの分析を実施。

果実品質、出荷時期、数量などの遵守に向けた産地指導や

生産者への計画的な取引に対する意思統一活動を実施。

ア． 安定供給体制の構築に向けた取組 【拡充】

需要に応じて果実品質や販売形態、集出荷体制の
見直し、供給経路の構築などを実証。

イ． 流通の効率化・低コスト化への取組 【拡充】

消費者・実需者のニーズに即して、国産果実の需要拡

大に向けた取組を実施。

（協力体制を書面で確認）

○研修会の開催
○展示ほの設置
○栽培ﾏﾆｭｱﾙ作成 等

○出荷規格等の簡素化
○通い容器の使用
○貯蔵による出荷時期の調節
○産地間の果実の運搬 等

○生産者による理解醸成活動
等

○検討会の開催
○販売戦略検討のための需要調査
○生産・流通コスト調査 等

① 供給・販売計画の作成（必須）

② 計 画 的 な 取 引 の実 施 （ア～ウの取組を実施できる）

ウ． 需要拡大への取組

取組内容

（川下）ニーズ

安全・安心

簡便化

○販 売 店
（量販店、
果専店、コン
ビニ等）

○実 需 者
（給食業、
加工業者等）

卸、仲卸、
業務用卸 （川上）

産地

①需要

②提案・適応

①需要

約束を守らないと
高く売れないよ。

欠品はだめだよ。
荷姿は何でもいいよ。

安定供給への対応

数量や品質の遵守

もう少し手頃な価格で手に入れば、
業務用需要は伸びるのに・・

贈答用

家庭用

健康志向

単身用

多様化する
ニーズへの対応

流通経路への対応

規格や集出荷体制
の変更など

需要拡大への取組

需要に適応した計画的な取引の導入

産地と取引先との間で、生産者が再生産価格を確保しうる合理的な価格形成を促
進するため、川下（消費者や実需者）の需要に即した契約取引等による計画的な取引
を実証。

（事 業 内 容） 農業所得を確保するために
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