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◇【取組の経緯と概要】

代表

【組織等の概要】

【取組の成果】物流会社勤務時に知人の狩猟に同行し、800ｍ
先の鹿を一撃で仕留める狩猟技術に衝撃を受
ける。
狩猟の魅力に惹かれ、同行からわずか１か月後
に物流会社を退職。４年間にわたり知人のもとで
狩猟技術を学ぶ。
平成29年、実家のある稚内市で父親の土地を活
用して加工場を建設し、会社を設立。
稚内市内に生息する野生の鹿を捕獲し、人や
ペットの食として活かすことで、「命を繋ぐ」という
理念のもと事業を展開するとともに、鹿肉専門店
として自社ブランドを立ち上げる。
物流会社時代に培った営業スキルを活かし、道
内外のミシュラン掲載レストランや飲食店へ積極
的に販路を開拓。
ジビエやペットフードは全て自社で製造、完全６
次化を実現。ペットフードは国内販売に加え香港
へも輸出。
北海道内や沖縄県の保護犬団体にペットフード
を無償提供するなど、社会貢献活動に取り組む。

６次産業化

北海道の自然資源「鹿」を活かし、「命を繋ぐ」理念で地域と社会
に貢献

株式会社 ノースイノベーション（稚内市）

令和８年８月作成
北海道農政事務所旭川地域拠点

【今後の展望】

ペットフードについて、香港の取引事業者
を通じて、マレーシアやシンガポールへ輸
出を拡大するとともに、台湾やベトナムの
事業者と直接交渉し、更なる海外販路の
拡大を図る。
鹿の皮を活用し、就労継続支援B型事業
所と連携して財布やペット用首輪・リードを
製造。皮製品ブランドを立ち上げる。
ペットフードを小分けにして100円で販売す
るオンラインショップを開設し、新たな顧客
層の獲得を図る。
自社ブランドの認知度向上を図り、鹿肉流
通量日本一を目指して、更なる販路拡大
に挑む。

取引先はレストランなど400軒以上にのぼ
り、令和８年度も新規契約先が増加中。
令和７年度の年間売上高は約１億5,000
万円を達成。令和８年度の目標は２億円。
令和７年度の年間鹿捕獲頭数は約3,400
頭。自社工場を増設したことで処理能力
が向上したことから、5,000頭規模の捕獲
を目指す。
自社工場内に焼却炉を導入し、鹿の残渣
処理コストを約50％削減。

主な業種：鹿狩猟、鹿肉の加工販売
代表者：代表取締役 湊 寿正
社員数：役員２名、正社員８名、パート７名
狩猟免許保持者：４名（役員２名、正社員２名）

※うち３名女性
契約ハンター：10名
URL ：https://north-i.co.jp/

社屋及び加工場 加工場内の様子


