
【輸出に取り組む際に生じた課題及び対応】

【主な品目】 【主な輸出先国・地域】

【輸出に取り組んだ経緯と概要】

小売り品の商品認知の活動として、現地の卸店と協働
で実演販売と料理店での試食会(メニュー提案)を検討。

【輸出実績】 （平成元年より輸出開始）

海外での北海道物産展や展示会、オンラインによる商
談会に積極的に参加。ブランドや商品認知のための
ＰＲ活動に努めている。

現地の嗜好にあった製品開発のため、ＯＥＭによる取
り組みを行い製品化。このほか、ターゲットエリアの嗜
好に合わせたナショナルブランド品の製品化も行って
いる。

【活用した支援・施策】 －

加工食品

【今後の課題・展望】

札幌市 福山醸造株式会社
『味噌、醤油を中国、韓国、台湾等へ』

味噌、醤油 中国、韓国、台湾、オセアニア等

約30年前、台湾に味噌の輸出を開始。
国内のマーケット縮小を背景に、新たな市場の開拓を目指し、海外での営業
強化に取り組む。

出荷時期輸出量輸出額(万円)

通年

醬油68kl/味噌175t6,800令和４年

醤油68kl/味噌160ｔ5,800令和３年

醤油78kl/味噌160ｔ6,500令和２年

【ウェブサイト】 http://www.tomoechan.jp/
【連絡先】 担当者名：茂又 ＴＥＬ：0120-120-280

第2回中国輸入博覧会

ＨＦＣ展示会


