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【輸出の状況】
• 輸出先国：香港
• 取扱商品：日本酒、加工食品、精米、果物
• 輸出頻度：香港（毎月１〜２回）
• 調達地域：北陸地域
• 決済方法：国内決済
• 利用港：主に東京港
• 主な仕向先：日系ストア、香港小売/EC、日本食レストラン

【今後の輸出計画】
・日本酒の輸出に関し、香港以外に台湾、マカオ、米国への輸出拡大を検討し
ています。
・日本酒以外の取り組みとして、現地日系ストアでの「北陸フェア」、「県産フェ
ア」の開催を検討しています。

【自社の強み・ＰＲポイント】
・当社は香港の非日系ネットワークがあり、現地パートナーがいる為、現地目
線での商品選定、販売展開に強みを持ち、純粋な輸出卸以外にも、OEMの
受託や自社商品開発も行っております。
・今後、北陸の港から香港向けの輸送コストが太平洋側に比べて競争力が出
てくれば、北陸の商品を北陸の港からコンテナで香港向けに出荷することも検
討できます。

（株）トライウェイ

輸出取組事例

◆住所：新潟県新潟市西区寺尾西2-7-1

◆担当者名：木村 直人

◆電話番号：090-2958-3574

※記載内容に関するお問い合わせは、上記担当者に、直接ご連絡をお願いします。
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【輸出の状況】
• 輸出先国：イギリス、アメリカ、カナダ、オーストラリア、シンガポール等
• 取扱商品：米、コメ加工品、米菓、調味料、ラーメン、日本酒等
• 輸出頻度：月1度程度（越境EC現地倉庫納め）
• 調達地域：主に富山県内で商品仕入れ、越境EC販売
• 決済方法：販売代金回収の海外口座有り、仕入れは国内決済
• 利用港：主に航空便利用（関東）
• 主な仕向先：越境ECによるBtoC販売

【今後の輸出計画】
・輸出先国、取扱品目の拡大を予定しています。

◆住所：富山県富山市水橋上桜木107

◆担当部署：㈲会社グリーンパワーなのはなec-trading事業部

◆担当者名：金泉 和久

◆電話番号：050-3696-6160 ◆URL：https//ec-trading.co.jp

【自社の強み・ＰＲポイント】
・Amazon,Lazada,Shopee等の越境EC販売であるため、少量からテ
ストマーケティングも兼ねて、気軽に出品・輸出を開始できます。
・自社サイトShopifyの運営により、BtoB輸出対応も可能です。
・特に食品規制の厳しい欧米に対応していることが強みです。具体
的には状況コンサルを経て対応を検討、可能であれば輸出します。

ec-Trading 
（有限会社グリーンパワーなのはなec-Trading事業部） 

輸出取組事例

※記載内容に関するお問い合わせは、上記担当者に、直接ご連絡をお願いします。
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【輸出の状況】
• 輸出先国：コーカサス３国（アゼルバイジャン、ジョージア、アルメニア）
• 取扱商品：和牛、調味料（山葵）、冷凍加工食品、その他
• 輸出頻度：アゼルバイジャン（毎月１回）
• 調達地域：全国
• 決済方法：国内決済
• 利用港：主に成田空港、東京港
• 主な仕向先：現地高級スーパー、現地高級レストラン、卸商

【今後の輸出計画】
・2023年4月からアゼルバイジャン向けに、生鮮海産物、調味料（味噌、
醤油）、日本酒、ウィスキー、ビールの輸出を検討しています。
・現地での寿司店の経営にも参画予定

◆住所：福井県福井市つくし野1-445 

◆担当部署：加工食品部 

◆担当者名：落合春保 

◆電話番号：携帯 090-1637-0089 0776-55-7077 

◆URL：https//arujasu.jp 

※記載内容に関するお問い合わせは、上記担当者に、直接ご連絡をお願いします。 
 

【自社の強み・ＰＲポイント】
・当社は、アゼルバイジャンに現地法人を設立し、現地で営業を行ってい
るのでこれからも販路拡大の可能性があります。
・この地域は、交通の要衝で、今後エネルギー安全保障、食料安全保障
の観点から益々発展が望まれます。アゼルバイジャンの首都バクーを中
心に半径1000㎞圏に、人口1.3億人、GDP7700億ドルの市場です。

（株） アルジャスワールド

輸出取組事例
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【輸出の状況】
• 輸出先国：モンゴル、台湾、シンガポール、東欧
• 取扱商品：加工食品、菓子類、精米、日本酒等
• 輸出頻度：状況により変動
• 調達地域：新潟・北陸地域を始めとする日本全国のメーカー
• 決済方法：国内決済
• 利用港：横浜港、新潟港
• 主な仕向先：スーパー、日本食レストラン、卸売業者

【今後の輸出計画】
・東欧や中東、その他アジアに向けて加工食品及び日本酒の輸出を検討しています。

【自社の強み・ＰＲポイント】
・海外のニッチなマーケットとの豊富な取引実績を有し、各企業様より信頼を頂いて
おります。
・地方商社としての立場を生かし、海外展開に取り組む企業様と海外顧客との懸け
橋となるべく、需要に応じた様々な商品の輸出入を行っています。

愛宕商事（株）

輸出取組事例

◆住所：新潟県新潟市東堀通一番町494番地3

◆担当部署：貿易事業部

◆担当者名：廣野 久美

◆電話番号：025-251-6515

◆URL：https://atago-corp.com/

※記載内容に関するお問い合わせは、上記担当者に、直接ご連絡をお願いします。
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【輸出の状況】
• 輸出先国：アジア、オセアニア、中東、欧州、北米
• 取扱商品：調味料、日本料理食材
• 輸出頻度：通年
• 調達地域：新潟県、北海道、静岡県
• 利用港：主に新潟港
• 主な仕向先：日本食レストラン、食料品問屋

【今後の輸出計画】
・越境ECを中心とした家庭向け商品の販売強化

【自社の強み・ＰＲポイント】
・フタバ（鰹節メーカー）の海外事業部を商社として分社化
・県内外の日本食材を幅広く取り扱い、20カ国以上へ輸出
・各国諸規制への対応、グループ企業の国際認証取得、施設認証登録
・食材を生かしたメニュー提案

（株）ネクスティ

輸出取組事例

◆住所：新潟県三条市川通中町477

◆担当者名： 小柳 剛

◆電話番号：0256-46-0260

◆URL：https://www.nextytrading.com //

※記載内容に関するお問い合わせは、上記担当者に、直接ご連絡をお願いします。
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【輸出の状況】
• 輸出先国：香港、シンガポール
• 取扱商品：日本酒、加工食品、鮮魚、菓子類
• 輸出頻度：香港（ 3か月に１回）、シンガポール（2か月に１回）
• 調達地域：主に北陸地域
• 決済方法：国内決済
• 利用港：主に金沢港
• 主な仕向先：日系スーパー、日本食レストラン、ECサイト

【今後の輸出計画】
・富山県の受託事業により、香港向けに日本酒（PB商品）の輸出～PRを実施してい
る最中です。
・マレーシア、タイをはじめ東南アジア各国、欧州、北米など販路拡大を計画中です。

◆住所：石川県白山市横江町22街区1番

◆担当部署：グローバル推進課

◆担当者名：中本 圭司

◆電話番号：076-276-5724

◆URL：https//yokoyama-gr.co.jp

【自社の強み・ＰＲポイント】
・当社は、香港・シンガポールに現地法人を設立し、現地で営業を行って
いるので、これからも販路拡大できる可能性が十分にございます。

・今後、北陸地域にて自社で一手に貨物の集約ができれば、小口混載コ
ンテナを仕立て、金沢港から定期的に輸出していくことを考えています。

（株）横山商会

輸出取組事例

※記載内容に関するお問い合わせは、上記担当者に、直接ご連絡をお願いします。

6 


