
【取り組む際に生じた課題】
• 日本産米の知名度が低く、いかに興味を持ってもらうか。
• 一次的な購買に終わらず、常連客を確保すること。
• 新たな輸出先開拓で、流通面を確保すること。

【ウェブサイト】 https://jfarm.jp/

【対応の結果】
• 「山里清流米」は、美味しいとの口コミなどから、徐々に知名度が増し、固定客の
確保に繋がった。

• 現地の顧客のニーズが分かり、それに対応した商品を販売できた。

香港・台湾で国内パッケー
ジをそのまま使用、消費
者から高評価の「山里清
流米」

 平成14年、香港では日本産米の知名度はまだ低く、多くの生産者はビジネスとして成り立
たないとの考えが多かったが、高級スーパーマーケットの物産展で試食販売を行いながら
３年間出品し、販路開拓に成功。

 最近では無農薬・無化学肥料で、より有機栽培米に近いコシヒカリの輸出を始めた。
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【主な品目】

香港、台湾

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【生じた課題への対応】
• 知名度向上のため、毎年現地に出向いて、試食コーナーなどによる売り込み活
動を行った。

• こだわり米のおいしい食べ方などを現地で紹介、実際に美味しいと実感してもら
う販売活動を考案した。

【連絡先】 担当者名：生水 豊樹 TEL：0761-65-3308 / FAX：0761-65-3318
E-mail:info@jfarm.jp

（平成14年度から輸出開始）

石川県 （有）ジャパンファーム
『減農薬・減化学肥料のこだわり米を香港・台湾へ』

米

海外店舗での商品陳列

山里の清らかな水、土、人を
大切にし、こだわりの米を生産

【今後の課題・展望】
• パッケージなど消費者の購買意欲をかき立てる商品開発。
• 新たな輸出先国の開拓。


