
【今後の課題・展望】
• 現在つながっているバイヤーと安定的な取引を継続。
• 中国への輸出を実現するため、新たに現地バイヤーとの信頼関係を
構築し、継続的で安定した取引につなげたい。

【取り組む際に生じた課題】
• 輸出先国のバイヤーが、信頼できるパートナーであるかの見極めが
難しい。

• 新型コロナウィルスの影響により外食向け輸出が減少した。

【ウェブサイト】http://www.namakoya.com/

【対応の結果】
• バイヤーとの信頼関係が構築でき、継続かつ安定した取引につな

がった。
• コロナ禍で輸出額が一時的に減少したが、徐々に回復し、令和4年

度の売り上げはコロナ前を上回ることとなった。

 国内におけるなまこの消費が減少傾向にある中、なまこの食文化が根付く中華圏へ
輸出。

 国内外の商談会への継続した出展等を通じ、販路を積極的に拡大。
 今後、主要３か国に加え、中国への輸出を目指し、更なる販路拡大を目指す。

乾燥なまこ、なまこ加工品

【主な品目】

香港、韓国、シンガポール

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【生じた課題への対応】
• 輸出拡大に向けて、国内外の食品見本市、商談会に継続して出展。
• 輸出先国バイヤーから信頼を得られるようJFS-B規格（適合施設）を
取得。

• 家庭向けなまこ加工品として、取扱いが簡便で常温保管が可能な商
品を販売中。

【連絡先】 担当者名 関谷由憲：ＴＥＬ：0767-62-2253

【活用した支援・施策】 令和２年度補正 ６次産業化市場規模拡大対策整備交付金

（平成27年から本格的に輸出開始）

石川県 （有）大根音松商店
『乾燥なまこ、なまこ加工品を香港、シンガポール等へ』

水産物

【効果があった取組】
・継続した出展で知り合ったバイヤー
へは自ら営業に出向き、実際に訪ね
ることで相手の状況を把握。またバ
イヤーに加工施設を直接見てもらう
ことにより、信頼関係が構築でき商
談成立に繋がった。

当社の輸出の柱となっている乾燥なまこ。
安価で高品質であることが売り

写真右：
「パンナマコッタ」
なまこのスイーツ
フレーバーはいち
ご・ほうじ茶・生姜
の3種類

出荷時期輸出額(万円)

通年

3,500令和５年

3,500令和４年

3,600令和３年

（輸出先国の市場変化に対応した食品等の製造施設整備等の緊急支援事業）

写真左：「なまこ粥」

安価ななまこだから
こそできる加工食品


