
【取り組む際に生じた課題】
• エンドユーザーとの接点や現地のマーケット情報の不足。
• 海外バイヤーとの商談機会の創出。
• ベトナム向けEPA利用についての情報収集不足。

【ウェブサイト】 http://www.wakasakawamoto.co.jp/

【対応の結果】
• パートナー発掘に成功、独占契約を結ぶ。
• 国内商社との取引を通じ現地に商品が定着し、継続的に輸出できるようになった。
• オリジナル商品の企画・開発。

卸先の売場の様子
（シンガポール伊勢丹）

シンガポール商社の視察、商談を経て、オリジナル商品の開発。
香港・台湾・シンガポールに向けて、だしパックや昆布製品を継続輸出。
台湾・タイを対象としたバーチャル展示会への参加、ベトナム向けテスト販売への取り組
み。
平成28年、台湾向け輸出に成功し、継続輸出７年目。

だしパック、昆布製品、海産物

【主な品目】

香港、シンガポール、台湾

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 卸先が求める商品をヒアリングし、ニーズに合った商品の提案。
• ヘルシーで手軽な日本食をイメージできる商品の開発、販促までの支援。
• アジア圏以外の国への輸出拡大（ヨーロッパなど）。

【生じた課題への対応】
• JETRO主催の勉強会へ参加し、輸出の基礎知識を学ぶ。
• 取引を希望するシンガポール現地事業者からの視察を受け入れ商談。
• 専門家支援のもとEPAへの理解を深める。

【連絡先】 担当者名：川田 ＴＥＬ：0770-22-7285

【活用した支援・施策】 ジェトロ国内商談会（食品輸出商談会in北陸）（平成27年度）、海外見本市出展（Food Taipei 
2016）（平成28年度）、（ Food Taipei 2017、Food Expo香港、高雄見本市）（平成29年度）、（FＡH2018シンガポール、
THAIFEX2018タイ）（平成30年度）

（平成28年度から輸出開始）

水産物

福井県 株式会社北前船のカワモト
『だしパック・昆布製品を世界の食卓へ』

現地企業の
オリジナルパッケージの商品

（台湾）

出荷時期輸出量(ｔ)輸出額(万円)

通年

1.8702令和４年度

3.2900令和３年度

2.1785令和２年度


