
 

 

 

 

 

 

令和 7年の主な取組内容 

① ･･････店舗の販売及び予約販売の際、店頭及びホームページ、フェイスブック、  

インスタグラムにて、予約購入の呼びかけを行いました。 

巻き寿司予約限定のポイント付与特典を実施しました。 

② ･･････昨年の販売実績のデータと今年の巻き寿司の価格、節分の曜日を勘案して 

     製造数量、原材料発注数量まで予算に計上しました。 

③ ･････高単価の商品については、ハーフサイズを多く作製しました。      

④ ･････ハーフサイズのセットや 1/4サイズのセットも品揃えしました。 

⑤ ･･････販売当日、割引を開始したと同時に、インスタグラムとフェイスブックにて 

   その旨を配信しました。結果、破棄ロスゼロには届きませんでしたが、最小限の 

   残数で抑えられました。 

 

 

予約の取組について 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

▲ポイント特典の巻き寿司予約ポスター      ▲フェイスブックや SNS でも予約

サニーマート株式会社 

（取組地域：福井県内の 3店舗） 

 



配信 

 

巻き寿司の販売について 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

▲ハーフを多くしての販売 

▲ハーフセット（２種）の販売 

左：当日インスタグラムやフェイスブックで

見切り販売開始と同時にその旨を配信 

                   

 

巻き寿司の見切り販売について 
 ▲1/4セット（４種）の販売 


