
【取り組む際に生じた課題】
・適切な販売ルートの確保
・台湾の特殊な商習慣・流通制度への対応
・高い輸入関税
・アプローチ対象と価格のバランス

【ウェブサイト】 http://www.nakshop.jp/

【取組の効果】
・台湾以外への展開（シンガポール、香港を始めとした東南アジア、 アフリ
カなど）が可能に

・商品知名度・生産者ブランドの知名度向上
・売上額の増加・工場生産負荷の安定化

台湾向け初回の大量出荷（26年10月）

◆輸出の取組は平成25年から主に台湾にリンゴジュースを輸出

輸出額(千円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

平成26年度 約43,000 113.8
通年

平成25年度 1,700 2.2

リンゴジュース

【主な品目】

台湾

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の展望】
・27年度、台湾については、春先の産地偽装事件の影響で輸出量激減、
リンゴ以外のジュースや新製品を投入して輸出量回復に努め、 台湾以
外の地域へ輸出拡大し全体として輸出数量・金額の維持を目指す

・輸出商社と協力してジュース以外の農産品の輸出を開始し、台湾のディ
ラーの経営を支援し農産物全体の輸出額増加を目指す

【生じた課題への対応方法】
・信頼できるディーラーを選定して、独占販売権を付与
・数量面での拡大を目指して、従来のデパート系ではなくスーパー系へ販売
・一度の出荷数量を拡大して、生産コスト・輸送コストを低減

【連絡先】 担当者名； 西脇 富士男（貿易部）ＴＥＬ：0265-36-3206 

長野県 （株）なかひら農場
『リンゴジュースを台湾へ』

加工食品

Food Taipei展示会（27年６月）

台北駅近くのディーラー直営店

台湾のスーパー店頭のリンゴジュース




