
【取り組む際に生じた課題】
・輸送コストの負担減。
・相手国バイヤーから、安心安全のための品質保証の要求。

【ウェブサイト】 http://betsukai-milk.com

【取組の効果】
・商談の成立により輸出量はテスト販売の10倍に増加。
・需要のあるアジア圏に向けた販路拡大。
・味とともに北海道ブランドのイメージが高く評価された。

輸送のため冷凍トラックに積
載

商品「べつかいのアイスク
リーム屋さん（チョコレート、
バニラ、抹茶味）」

◆平成25年10月、バニラと抹茶味のアイスクリームをベトナムへテスト販売。
◆平成26年９月に「水産物・食品輸出商談会in根室」でホーチミン市のバイヤーと商談

が成立。
◆平成26年11月、バニラ、チョコレート、抹茶味の商品を初めて輸出。

輸出額(千円) 輸出量 出荷時期

平成26年度 1,200 120ml×10,000個
11月

平成25年度 テスト販売 120ml×1,000個

アイスクリーム

【主な品目】

ベトナム

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の展望】
・平成27年はベトナムへの輸出を継続するとともに、中国、シンガポールにも輸出を
予定、商談の相手先を東南アジアに定め、タイ・台湾・フィリピン等を中心に販路拡
大に取り組む。

【生じた課題への対応方法】
・ベトナム輸出に取り組んでいる根室市アジア圏輸出促進協議会会員の海産物「根
室のサンマ」などのコンテナに混載し、冷凍海上輸送することでコスト削減。

・自社検査並びに第三者機関による、理化学、重金属検査等を行い品質保証を実
施。

【連絡先】 担当者名：西條武利、ＴＥＬ：0153-75-2160 

【活用した施策・支援】 「水産物・食品輸出商談会in根室」（日本貿易振興機構（JETRO）北海道貿易セン
ター）への参加（平成26年）

加工食品

北海道 （株）べつかい乳業興社
『アイスクリームをベトナムへ』

マスコットキャラクター
「べっちゃん・かいちゃん」




