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本日の内容

【Ⅱ】商談前に検討・準備すること

【Ⅲ】商談当日の進め方
米国の見本市「Summer Fancy Food Show2019」の様子

【Ⅰ】販路開拓・商流構築
取引先を見つけるには？
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【Ⅰ】販路開拓・商流構築

展示会・商談会で引き合いのあったバイヤーと組んでみる。日本側指定商社の有無を確認する

国内の輸出パートナー（商社）の持つネットワークを通じて、ターゲット国で販路（バイ
ヤー）を選定してもらう

1

海外バイヤーリストからターゲット企業を選びアプローチし、その反応を見て判断する

相手国・地域に出張して
自分の目で見ることも大切！

ジェトロ招待バイヤー専用のオンラインカタログサイトに自社商品
を登録し、自社商品に興味を持つ相手を見つける

ジェトロの食品サンプルショールームに、自社商品を展示する

① 国内の輸出パートナーを探す

② 海外のバイヤーを探す

③ 展示会・商談会に参加する 

④ Japan Streetを使う

⑤ サンプルショールームに参加する
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商談会・展示会、Japan Street、サンプルショールームの情報

① ②



4Copyright (C) 2024 JETRO. All rights reserved.

①-1 国内の輸出パートナーを探す（商社・貿易会社）

https://www.jetro.go.jp/industry/foods/trading_company_list.html農林水産物・食品 輸出協力企業リスト

商社・貿易会社に何を求めるのか、目
的を明確にしてから探すこと（輸出手
続き、書類作成、代金回収、売先開拓
など） 。

CHECK！

商社、貿易会社、船会社（船舶代理店）、
航空会社（航空代理店）、輸送会社・物
流会社、海貨会社、フォワーダー、輸出
梱包サービス、保険会社の情報を掲載。

農林水産物・
食品の輸出を行う
次の企業のリストです。

商社マッチング

具体的な商談機会を創出すべく、
リスト掲載企業と食品輸出事業者の商
談会を開催。

Point

参考資料



①-2 商社マッチング

ジェトロ農林水産・食品輸出協力企業
リスト

商社マッチングの様子（対面形式）
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 「ジェトロ農林水産・食品輸出協力企業リスト」では、農林水産物・食品事業者の輸出を支援するため、
食品を扱う商社・物流・通関業者や海上保険会社等をリスト化し、ウェブサイトで常時、情報提供しています。
【掲載業種】 商社・貿易会社・船社（船舶代理店）・航空会社（航空代理店）・輸送会社・物流会社・海貨会社・フォワー

ダー・輸出梱包サービス会社・保険会社
商社マッチングでは、具体的な商談機会を創出すべく、リスト掲載企業と食品輸出事業者の商談会を開催しています。

募集案内はジェトロのHPに掲載します。
https://www.jetro.go.jp/events/

◆ 2024年度 商社マッチング開催計画

各回15社程度の商社がバイヤーとして参加予定

No. 事業名 場
所 開催日程 品目 商談形式 国内商社

募集
国内事業者

募集

1 商社マッチング
（東京）

東
京

2024年7月24日-25日
（2日間）

食品全般 リアル 募集〆切
ました

募集〆切
ました

2 商社マッチング
（関西・北陸）

大
阪

2025年1月16日-17日
（2日間） 食品全般 リアル 募集〆切り

ました
募集〆切り
ました

https://www.jetro.go.jp/events/
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①-3   7月24日（水）・25日（木）の「商社マッチング（東京）」
および「有望現地小売チェーンとの商談会」



②-1  海外バイヤーとの国内商談会

募集案内はジェトロのHPに掲載します。
https://www.jetro.go.jp/events/

 対面（リアル）での商談。パソコンが苦手でも安心
 ジェトロが通訳を手配。通訳費無料で商談できます
 商談中の試飲・試食がOK！製品の魅力が伝わります

▼2024年度 海外バイヤーとの食品輸出商談会

日本にいながら、海外の有力バイヤー等と対面で商談ができます

各回バイヤー10社~20社参加予定

・記載内容は予告なく変更することがあります。
・上記以外にも、さらに商談会を実施すべく、準備中です
・各展示会に出展していない事業者様も、ジェトロの商談会にご参加いただけます

©2023JETRO

No. 事業名 開催地 開催日時 募集開始

1
ジェトロ食品輸出商談会 at アグリフードEXPO/
ジャパン・インターナショナル・シーフード

ショー
東京ビッグサイト 2024年8月21日-22日

（2日間）
募集〆切ました

2 ジェトロ食品輸出商談会
（東京）  東京 2024年11月25日-27日

（3日間）
募集〆切ました

3 ジェトロ食品輸出商談会
at SMTS 幕張メッセ 2025年2月12日-13日

（2日間）
募集〆切ました

4 ジェトロ食品輸出商談会
at FOODEX JAPAN 東京ビッグサイト 2025年3月12日-13日

（2日間）
募集〆切ました

https://www.jetro.go.jp/events/
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②-2  2025年2月のSMTSでの海外バイヤーとの国内商談会



各見本市の詳細は以下および各見本市の募集案内をご参照ください。記載内容は予告なく変更することがあります
（農林水産物・食品分野）2023年度出展海外見本市、海外商談会、国内商談会、セミナーの計画 | 農林水産物・食品 - 産業別に見る - ジェトロ

(jetro.go.jp)
募集は会期の 5～6 ヵ月前ごろ、ジェトロウェブサイト（https://www.jetro.go.jp/events/ ）を通じて行います。

③-1   海外見本市 ジャパンパビリオン

海外見本市に出展すると…

主要な海外見本市には多くの国・地域の有力バイヤー
が集まります。
個別アプローチが困難な海外バイヤーとの商談機会
が期待できます。
複数の海外バイヤーと効率的に商談を進めることが
できます。
海外における食のトレンド等最新の情報やライバルの
動向を把握できます。

©2023JETRO

主要見本市に「ジャパンパビリオン」を設け、出展社支援をしています。

https://www.jetro.go.jp/industry/foods/foods_schedule.html
https://www.jetro.go.jp/industry/foods/foods_schedule.html
https://www.jetro.go.jp/events/
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③-2 海外展示会・商談会に参加する

https://www.jetro.go.jp/eventstop/export/e-ptr/foods/events/CHECK！

NRA Show 2022（米国・シカゴ）

FOOD TAIPEI 2022（台湾・台北）

参考資料
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https://www.jetro.go.jp/services/japan_street.html

ジェトロ招待バイヤー専用のオンラ

インカタログサイトです。

日本企業の商品をサイトに掲載し、

バイヤーが閲覧します。バイヤーか

ら商談や見積もりのリクエストが届

きます。

CHECK！

④-1 Japan Street（オンラインカタログ）



<海外バイヤーの潜在ニーズに対応するオンライン個別マッチング>

国内輸出
事業者 海外バイヤー

「商品ラインアップを海外バ
イヤー向けに売り込みをし
たい」

「見本市等の商談機会
がないので、新たなビジネ
ス機会を探りたい」

⇒日本中のあらゆる商
品をサイト上でラインア
ップ

「香港にまだ輸出されて
いない新しい商材がな
いか︖」

「中国の家庭向けの高
級食材を探している」

⇒登録されている商
品データを、検索機能
で閲覧可能

JAPAN 
STREET

Japan Street イメージ図

 BtoBプラットフォームとして、海外バイヤーのインターフェイスとなるJapan Street（電子カタログサイト）で、日本の事業
者とのオンライン商談マッチングに活用

④-2  Japan Streetを活用した商談マッチング

12©2023JETRO

ジェトロ招待バイヤー専用オンラインカタログ “Japan Street”
︓4,000社以上の海外バイヤーとの商談機会を手軽に獲得
ジェトロのサービス - ジェトロ (jetro.go.jp)

https://www.jetro.go.jp/services/japan_street.html
https://www.jetro.go.jp/services/japan_street.html
https://www.jetro.go.jp/services/japan_street.html
https://www.jetro.go.jp/services/japan_street.html
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④-3 Japan Street 商品登録・確認フォーム
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④-4   Japan Street 活用事例
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⑤ サンプルショールーム事業

世界複数地域に日本産食品サンプルショールームを設置し、現地バイヤーを誘致して商品紹介や試飲・試食の提供を随時行うとともに
、現地バイヤーとのオンライン会議システムを活用したオンライン商談を実施することで、日本産農水産物・食品の取扱い事業者の新規
参入・販路拡大を目指していただけます。

設置都市 展示内容

展示サンプルの海外輸送費はジェトロが負担
※北米を除く

現地バイヤーに定期的な来場を促し、関心を寄せた商品については、随時、日本
側事業者とのオンライン商談に誘導

オンライン商談

サンプル輸送 来場、引き合い

国内事業者様 海外バイヤー

海外事務所事業実施イメージ
【写真︓香港ショールーム・オンライン商談の様子（事務所内設置）】

1 ソウル 常設展
2 中国（上海、広州、大連、成都） 常設展・企画展
3 香港 企画展・常設展
４ 台北 総合食品展
５ バンコク 総合食品展
６ ベトナム（ハノイ・ホーチミン） 総合食品展
７ クアラルンプール 総合食品展
８ ニューデリー 企画展
９ ドバイ 常設展
10 パリ 総合食品展
11 北欧（ストックホルム・ヘルシンキ） 総合食品展
12 北米（ロサンゼルス、シカゴ） 常設展
13 サンパウロ 総合食品展

©2023JETRO

募集案内はジェトロのHPに掲載します。
https://www.jetro.go.jp/events/

シ
ョ
ー
ル
ー
ム

https://www.jetro.go.jp/events/
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補足 輸出支援プラットフォームのカントリーレポート（米国）
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補足 商流調査資料（米国）
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【Ⅱ】商談前に検討・準備すること

どの商品をどの国・地域のどの顧客に対して、どのように売り込むのか検討
する。

商品を決める：
輸出したい商品の選定、絞り込み

1

輸出先国の調査をする：
・輸出先国の誰にどのように売るか
・輸出先国・地域での規制・認証等に関する調査
・市場の調査（嗜好、トレンド、価格事情、消費者の購買力、
競合関係など）

2

4

４
3 価格・条件等を決める：

・間接輸出 or 直接輸出
・航空輸送 or 海上輸送



19

Copyright (C) 2024 JETRO. All rights reserved.

①商品を決める

 競合品との違い： 差別性・独自性、自社のこだわり、既存の市場に
入る余地があるか

■ 海外バイヤーの最大関心事は「売れるかどうか？」の一点。

海外バイヤーに、

 マーケティング・売り方の提案： 商品の位置付け、訴求価値等

 販売促進活動への協力提案

「これは売れる」・「試してみよう」と思わせるアピール
ポイントのある商品を提案する

輸出したい商品の選定、絞り込み



日本産食品を取り扱うにあたり重視する点は何ですか？（複数回答可）

【参考】海外バイヤー等の関心事項（香港のケース）

20
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（注1）n=103
（注2）回答者には一般客も含まれる。

（出所）「香港Food Expo2019」において
ジェトロが海外バイヤーおよび一般客を
対象に実施したアンケート

（％）

参考資料
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自社の商品やサービスのアピールポイントは何か

フレーバー・食感 抹茶味・柚子、わさび・山椒

実績・評価 有名小売店や高級レストランへ
の納入実績、品評会での受賞歴

料理との
ペアリング 現地の料理との相性

賞味期限の長さ 1年間以上

多彩な商品種類 廉価品から高級品までの品揃え

ストーリー性 歴史・伝統、自社のこだわり、
テロワール、SDGs
【サービス】

OEM・PB Minimum lot
輸出の最小ロット コンテナ混載に対応
ラベル貼り 小売商品の場合の対応
安定した供給体制 仕入産地の多角化

【商品】

安全・安心 有機(organic)・無農薬・non-GMO
・添加物無し・化学調味料無し

新鮮さ 集荷から出荷までの温度管理や
一貫物流体制

vegan対応 plant-based food・animal free
Gluten free アレルギーフリー等も
健康・栄養 機能・効能
認証 ISO/FSSC22000・GAP・halal・

kosher
パッケージ
デザイン

和風デザイン・アニメキャラクター・
日本語か現地語対応か・
安価な小袋詰め

料理の簡便性
・高付加価値

和食をつくれるシェフが限られている
中で、温めるだけでサーブできる等、
効率的・高品質な加工品



②-1 輸出先国の調査 「輸出支援ポータルサイト」
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https://www.jetro.go.jp/agriportal日本産農林水産物・食品輸出支援ポータルサイト

 輸出先国の輸入規制・制度、現地マーケット、イベント情報等を発信。

 PICK UPでは、
政策や告知すべき最新情報をタイムリーに表示

ユーザーが求めている情報や、ジェトロから伝
えたい情報を8項目をピックアップ。
ニーズの高い
 品目・国別に輸入手続きを調べる
 輸出支援策
をわかりやすく配置。

 お知らせでは、
展示会や商談会等の参加者募集、サイト更新情
報などのジェトロからのお知らせのほか、規制
緩和に関する各省庁からの情報を随時掲載

©2023JETRO

http://www.jetro.go.jp/agriportal
http://www.jetro.go.jp/agriportal
http://www.jetro.go.jp/agriportal
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品目・国別に輸入規制や手続きを調べる

Copyright (C) 2023 JETRO. All rights reserved. 23



品目・国別に輸入規制や手続きを調べる

Copyright (C) 2023 JETRO. All rights reserved. 24
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輸出先国の調査 ②-2 ：海外コーディネーターサービス

①

②



相談対応／海外コーディネーター

アジア・太平洋

中南米

北米
欧州・CIS

サンフランシスコ

ロサンゼルス
ニューヨークパリ

シドニー

ロンドン
北京 ソウル

クアラルンプールシンガポール
ホーチミン

サンパウロ

上海
台湾

マニラ

モスクワ
ベルリン

ミラノ

ニューデリー広州
香港

バンコク

• 現地市場の規模・特徴、最新トレンド、売れ筋商品
• 競合商品（類似品）の有無とその情報
２．競合商品情報
• 競合商品（類似品）の有無とその情報
３．マーケティング情報
• 商品の流通形態・販売ルート
• 商品の出展に適した展示会の情報
４．商品の売り込み先
• 売り込み先として適切な業態
５．その他
• 商品の輸出に際し、障壁となる事項
• 現地で受け入れられる/売れるための改良・改善点

輸出先国の調査

 現地の食品市場に精通した専門家を海外各国・地域に配置。
 各専門家とオンラインによるブリーフィング（要事前申し込み、１時間）、Eメール相談が無料
で受けられます。

【配置先（2024年度）】25カ所 56名
北米（ニューヨーク、ロサンゼルス、サンフランシスコ、トロント）
欧州（ロンドン、パリ、ミラノ、ベルリン、モスクワ）
中東（ドバイ）
北東アジア（北京、上海、広州、香港、ソウル、台湾）
東南アジア（シンガポール、バンコク、マニラ、クアラルンプール、ホーチミン、ニューデリー）
大洋州（シドニー）
中南米（サンパウロ、メキシコシティ）

【主な照会事項】
１．商品の市場性
• 日本から輸出した場合の販売可能性、現地ニーズの有無

メキシコシティ
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典型例を紹介したもので、実際にはさまざまなパターンがあります

インコタームズ（Incoterms; International Commercial Terms）とは、国際商業会議所が制定した貿易取引条件と
その解釈に関する国際規則。以下3点についてパターン化し、世界共通の条件として定めたもの。

①EXW 工場渡し

梱包・荷印費用
証明書取得費

etc.

②EX WH 港渡し

③FOB 本船渡し

④CIF 運賃保険料込み

国内輸送費 国際輸送費
海上保険料

荷降費用
海外でかかる

諸費用

事務所・工場等 指定引渡地 指定船積港 指定仕向港

：貨物引渡し時点。＋海上保険

①貨物の引取場所と危険（リスク）の移転時点 ②費用（コスト）分担 ③手続き手配分担
実務上は商習慣的に FOB、CFR、CIF条件が使われているが、コンテナ船、航空輸送の増加に伴い、FCA、CPT、CIPなど
新しい取引条件による取引も多くなっている。各条件について費用負担を把握することが肝要。

現地納入先

倉庫保管料
輸出通関費用

荷投費
用

船積費
用

指定
仕向地

③-1 価格を決める 輸出者の負担費用の範囲



■ FOB、CIF価格などの算出に必要な輸出通関費用、港湾荷役費用、船積み費用、国際輸送費、保険料等は、
 輸出する貨物の数量、輸送ルート、輸送手段が確定しなければ正確に算出することは不可能。
最低出荷条件で事前に費用算出の準備をする。

「例：EX KOBE W/H(Warehouse)」を事前に算出、準備しておく。

商流（輸出商社を通すかどうか等）や物量（ロット）が決まらず、
輸出通関費用なども不明で、FOB、CIF価格が算出できない場合

港渡し価格少なくとも主要港まで
の 

③-2 価格を決める 価格表で提示する価格

28
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港渡し価格
原価 梱包・荷印

費用
国内輸送
費用

検査・証明書
取得費用粗利益
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③-3 商流（直接輸出 or 間接輸出）

間接輸出の場合
輸出商社を通じて輸出を行う（実質的には国内取引）。

バイヤー

国内 海外
バイヤー

小売り・外食

小売り・外食

メリット ： 国内の輸出業社との間で受発注を行う(＝国内決済、為替リスク無し)
ので、国内販売と同じ。海外からの代金回収リスクがない。

  輸出業社が混載するため、小ロット(LCL)物流でも可能。
バイヤーが物流効率化の目的で日本側輸出商社を指定する場合もある。

課 題 ： 現地事情が把握しにくい。全体の輸出コストが見えにくい。
 輸出業社への支払い手数料分だけコスト増になる。

取引量が少なく貿易に慣れるまでは間

接輸出で行うのも一法。バイヤーが輸

出業者を指定するケースもある。

Point

A

B
※バイヤー＝商談を行う相手 

輸出者 輸出業者 輸入・卸売業者

輸出者 輸出業者



JETRO TRADING Co., LTD.
1-23-45 AKASAKA, MINATO-KU, TOKYO 107-XXXX  JAPAN

Tel: +81-3-XXXX-XXXX  Fax: +81-3-XXXX-XXXX  Email: abc@jetro.go.jp  

PRICE LIST

MM DD, YYYY

No Name of products Description of products Carton size
W x D x H

No. of 
package 
(per ctn)

Gross
Weight

(per ctn)

Unit price(per ctn)

Deliver at 
XXX port

Deliver at 
XXX port

Payment: T/T remittance in advance
Minimum Ordering Quantity: XX carton boxes
Notes:
1. This list is for your reference only. 
2. This list is valid until MM/DD/YYYY.

JETRO TRADING Co., LTD.

Taro Boeki, Sales Director

【Ⅲ】商談当日の進め方： ①見積価格表のポイント
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■ 価格付けはよくよく慎重に行うこと。いったん価格を出すと
 これが今後の商談の基準となるので要注意。
（輸出商社が介在する場合はコストが異なるため注意）

■ カートンサイズ等の記載。

■ 価格は外貨である必要はなく円建てでも可。
 外貨表示をする場合には適用レートを記載する。

■ 支払い条件、最低出荷数量を記載する。

■ 価格表の有効期限を記載する。

■ 特に日本円で前金を希望する場合は「前払い、通貨は円建て」
 と明記する。

■ 不確定要素がある場合は、参考用であることや前提条件を明記
する。

30
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② 交渉・まとめ時・サンプル等のポイント

■ 通訳が入る場合は、実質的な商談時間は半分もない。先方への説明、質問事項等を事前に

  しっかりと整理しておく。

■ バイヤーと一緒に写真を撮る。バイヤーは1日に何人もの相手と商談
するので、記憶はすぐ不確かになる。商品も一緒に写すと、尚良い。

■ 試食用サンプルは、商品自体だけでなく、調理例などPR資料やクッキング動画と

連動する形で提示するとより効果的。

■ 持ち帰り用サンプルは、できるだけコンパクトなもの を用意する。
■ 商談の最後には、今回の合意点および次に取るべきアクションをお互いに確認する。

■ 独占販売契約等を提案された場合は注意。安易に契約しない。期間
を設定する、期間内の最低発注数量を設定する等の条件を提示した
方が良い。
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参考資料

ジェトロスキルセミナーURL
基礎編：「農林水産物・食品輸出のはじめ方」 | 動画で見る！農林水産
物・食品の輸出 - 農林水産物・食品の輸出支援ポータル - ジェトロ

https://www.jetro.go.jp/agriportal/online/2021/44f5c603d7d9f712.html
https://www.jetro.go.jp/agriportal/online/2021/44f5c603d7d9f712.html
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ご清聴ありがとうございました

【免責事項】
本資料は、日本企業、日系企業への情報提供を目的としたものであり、法律上のアドバイスではありません。
本資料で提供している情報は、ご利用される方のご判断・責任においてご使用ください。ジェトロでは、できるだけ正確な情報の提供を心掛けておりますが、本
資料で提供した内容に関連して、ご利用される方が不利益などを被る事態が生じたとしても、ジェトロ及び執筆者は一切の責任を負いかねますので、ご了承くだ
さい。本資料は信頼できると思われる各種情報に基づいて作成しておりますが、その正確性、完全性を保証するものではありません。ジェトロは、本資料の論旨
と一致しない他の資料を発行している、または今後発行する可能性があります。
本資料の無断での転載、複製、転送、配布等を禁止します。
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