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本日の内容

【Ⅱ】商談前に検討・準備すること

【Ⅲ】商談当日の進め方
米国の見本市「Summer Fancy Food Show2019」の様子

【Ⅰ】販路開拓・商流構築
取引先を見つけるには？
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【Ⅰ】販路開拓・商流構築

展示会・商談会で引き合いのあったバイヤーと組んでみる。日本側指定商社の有無を確認する

国内の輸出パートナー（商社）の持つネットワークを通じて、ターゲット国で販路（バイ
ヤー）を選定してもらう

1

海外バイヤーリストからターゲット企業を選びアプローチし、その反応を見て判断する

相手国・地域に出張して
自分の目で見ることも大切！

ジェトロ招待バイヤー専用のオンラインカタログサイトに自社商品
を登録し、自社商品に興味を持つ相手を見つける

ジェトロの食品サンプルショールームに、自社商品を展示する

① 国内の輸出パートナーを探す

② 海外のバイヤーを探す

③ 展示会・商談会に参加する 

④ Japan Streetを使う

⑤ サンプルショールームに参加する
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商談会・展示会、Japan Street、サンプルショールームの情報

① ②
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①-1 国内の輸出パートナーを探す（商社・貿易会社）

https://www.jetro.go.jp/industry/foods/trading_company_list.html農林水産物・食品 輸出協力企業リスト

商社・貿易会社に何を求めるのか、目
的を明確にしてから探すこと（輸出手
続き、書類作成、代金回収、売先開拓
など） 。

CHECK！

商社、貿易会社、船会社（船舶代理店）、
航空会社（航空代理店）、輸送会社・物
流会社、海貨会社、フォワーダー、輸出
梱包サービス、保険会社の情報を掲載。

農林水産物・
食品の輸出を行う
次の企業のリストです。

商社マッチング

具体的な商談機会を創出すべく、
リスト掲載企業と食品輸出事業者の商
談会を開催。

Point

参考資料



①-2 商社マッチング

ジェトロ農林水産・食品輸出協力企業
リスト

商社マッチングの様子（対面形式）
©2023JETRO 14

 「ジェトロ農林水産・食品輸出協力企業リスト」では、農林水産物・食品事業者の輸出を支援するため、
食品を扱う商社・物流・通関業者や海上保険会社等をリスト化し、ウェブサイトで常時、情報提供しています。
【掲載業種】 商社・貿易会社・船社（船舶代理店）・航空会社（航空代理店）・輸送会社・物流会社・海貨会社・フォワー

ダー・輸出梱包サービス会社・保険会社
商社マッチングでは、具体的な商談機会を創出すべく、リスト掲載企業と食品輸出事業者の商談会を開催しています。

募集案内はジェトロのHPに掲載します。
https://www.jetro.go.jp/events/

◆ 2024年度 商社マッチング開催計画

各回15社程度の商社がバイヤーとして参加予定

No. 事業名 場
所 開催日程 品目 商談形式 国内商社

募集
国内事業者

募集

1 商社マッチング
（東京）

東
京

2024年7月24日-25日
（2日間）

食品全般 リアル 募集〆切
ました

募集〆切
ました

2 商社マッチング
（関西・北陸）

大
阪

2025年1月16日-17日
（2日間） 食品全般 リアル 募集〆切り

ました
募集〆切り
ました

https://www.jetro.go.jp/events/
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①-3   7月24日（水）・25日（木）の「商社マッチング（東京）」
および「有望現地小売チェーンとの商談会」
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