@-1 BHANA v — L OEINERE

BARICWAED S, BADEANAV—FELWNETEAD TEET

mE (V7)) TOEHK, /XY AVHEFTHRD
Y bOMBREFE, BREERTRATETET
> PEXTORE - HEAOK | R h M chlY £

A\ 7

V20245 iBN/NA ¥ — L ORERBIHEHRE

FE/ N Y —104~204BI0FE

No. BEL Bl fee FfE B SEM%
Y bAEREHEEHSat 77 7 — FEXPO/
1 PRy AYE—FyaFu - v—7—F EREy g OMEEANIT2H BEXE LT
¥3a—
Yz b oORREBHEKRS = 2024411 H25H-27H e op )
2 &ER) B (3HR) BEExXYFE LA
Y b ARREHEHR ) 20254E2 H12H-13H )
3 AL SMTS BERAYE T SErYFE LT
Yz b OREREHEKRS e 202543 H12H-13H )
! at FOODEX JAPAN RREy 794 b CEED BEXELLE

- BRSNS L. S nilERs T RET A~ ERPTY
CBETRRICHELTOWAWEEERD, Yz bOOBERRICISMOALLITET

HEZNEY : FOOHPICIBE LT,
https://www.jetro.go.jp/events/

©2023JETRO


https://www.jetro.go.jp/events/

@-2 202542 8 DSMTS TDBHNNA ¥ — & ODERNEXRS

(SHNAVF——E)SI MIRRBHERXS at SMTS

Copyright (C) 2024 JETRO. All rights reserved.

2024/10/236=
No| tws H-ShE SNEES (EHEBADUY) Jroram = Rrmio | BrEio | REEdo | eRAROLIUE
1 | B-057-C1s P L FOODEX SAS i E =7 L Uyl xir 0 (0]
2 | mo-os7-cis P L HANGARI ACE OPERA T ESR, 5 ARER SRR =7
3 | BMos7-as | AnE-dO— Kanpai T ESR, 5 B = B (O]
4 | Bw-037-CIs FI3-I31 Tako Foods s.r.o. it EE BT B ] BR-JL-vy @
5 | Be-037-C1S | R(Y-HL—TF1T0-k Kim's Asia Import - Export GmbH ?iibﬁi?; ;J;"%éf BT LR hfﬁ)*idﬂiﬁx
6 | ro7er=y - Eapik AE IS BT Ryl xiis o —_
7 | Porttr=r lE- HEEE (ki) BIRAT L ETR L i i —
8 | ro7-er=y 5441639 PRAIRIE MARKETING LIMITED it BT kagmeamn | AN REES 0 (O]
o | FIP AP | BRST TSNS Chip Mong Retail Co., Ltd R TR SaNT m7m £ #r) 0 ©
10 | PS7-AEFPZF Y ERST7 23/ PT Yobo Food Indonesia it H5TRE, BRNTES BT oA Lied —_
1t | po7per=r | w-s7eman | DAISHO FOOD (M) SDN BHD WLOTE ARK, | EERAmS. | SEEE -
Copyright (C) 2024 JETRO. All rights reserved




	本日の内容
	スライド番号 2
	商談会・展示会、Japan Street、サンプルショールームの情報
	①-1 国内の輸出パートナーを探す（商社・貿易会社）
	①-2 商社マッチング
	①-3   7月24日（水）・25日（木）の「商社マッチング（東京）」�および「有望現地小売チェーンとの商談会」
	②-1  海外バイヤーとの国内商談会
	②-2  2025年2月のSMTSでの海外バイヤーとの国内商談会
	③-1   海外見本市　ジャパンパビリオン
	スライド番号 10
	スライド番号 11
	④-2  Japan Streetを活用した商談マッチング
	④-3　Japan Street　商品登録・確認フォーム
	④-4   Japan Street　活用事例
	⑤　サンプルショールーム事業
	補足　輸出支援プラットフォームのカントリーレポート（米国）
	補足　商流調査資料（米国）　
	【Ⅱ】商談前に検討・準備すること
	①商品を決める
	【参考】海外バイヤー等の関心事項（香港のケース）
	自社の商品やサービスのアピールポイントは何か
	②-1 輸出先国の調査　「輸出支援ポータルサイト」
	スライド番号 23
	スライド番号 24
	輸出先国の調査　②-2 ：海外コーディネーターサービス
	相談対応／海外コーディネーター
	スライド番号 27
	スライド番号 28
	③-3　商流（直接輸出 or 間接輸出）
	【Ⅲ】商談当日の進め方：　①見積価格表のポイント
	② 交渉・まとめ時・サンプル等のポイント
	参考資料
	スライド番号 33



