
<海外バイヤーの潜在ニーズに対応するオンライン個別マッチング>

国内輸出
事業者 海外バイヤー

「商品ラインアップを海外バ
イヤー向けに売り込みをし
たい」

「見本市等の商談機会
がないので、新たなビジネ
ス機会を探りたい」

⇒日本中のあらゆる商
品をサイト上でラインア
ップ

「香港にまだ輸出されて
いない新しい商材がな
いか︖」

「中国の家庭向けの高
級食材を探している」

⇒登録されている商
品データを、検索機能
で閲覧可能

JAPAN 
STREET

Japan Street イメージ図

 BtoBプラットフォームとして、海外バイヤーのインターフェイスとなるJapan Street（電子カタログサイト）で、日本の事業
者とのオンライン商談マッチングに活用

④-2  Japan Streetを活用した商談マッチング
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ジェトロ招待バイヤー専用オンラインカタログ “Japan Street”
︓4,000社以上の海外バイヤーとの商談機会を手軽に獲得
ジェトロのサービス - ジェトロ (jetro.go.jp)

https://www.jetro.go.jp/services/japan_street.html
https://www.jetro.go.jp/services/japan_street.html
https://www.jetro.go.jp/services/japan_street.html
https://www.jetro.go.jp/services/japan_street.html
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④-3 Japan Street 商品登録・確認フォーム
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④-4   Japan Street 活用事例
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⑤ サンプルショールーム事業

世界複数地域に日本産食品サンプルショールームを設置し、現地バイヤーを誘致して商品紹介や試飲・試食の提供を随時行うとともに
、現地バイヤーとのオンライン会議システムを活用したオンライン商談を実施することで、日本産農水産物・食品の取扱い事業者の新規
参入・販路拡大を目指していただけます。

設置都市 展示内容

展示サンプルの海外輸送費はジェトロが負担
※北米を除く

現地バイヤーに定期的な来場を促し、関心を寄せた商品については、随時、日本
側事業者とのオンライン商談に誘導

オンライン商談

サンプル輸送 来場、引き合い

国内事業者様 海外バイヤー

海外事務所事業実施イメージ
【写真︓香港ショールーム・オンライン商談の様子（事務所内設置）】

1 ソウル 常設展
2 中国（上海、広州、大連、成都） 常設展・企画展
3 香港 企画展・常設展
４ 台北 総合食品展
５ バンコク 総合食品展
６ ベトナム（ハノイ・ホーチミン） 総合食品展
７ クアラルンプール 総合食品展
８ ニューデリー 企画展
９ ドバイ 常設展
10 パリ 総合食品展
11 北欧（ストックホルム・ヘルシンキ） 総合食品展
12 北米（ロサンゼルス、シカゴ） 常設展
13 サンパウロ 総合食品展
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募集案内はジェトロのHPに掲載します。
https://www.jetro.go.jp/events/
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