
【取り組む際に生じた課題】
• 輸出に関する情報の不足
• 現地到着時の品質劣化のクレーム
• 国内物流経費の削減

【対応の結果】
• 現地駐在の乙仲や輸出商社から情報を得て情勢を早く知ることができた
• 輸出業者、鮮度保持資材会社と実験を進めている
• 物流会社の協力を得て効率よく運送することができるようになった

市場内でのバンニングを実施

イチゴのクレームを減らす
ため鮮度保持の実験を
実施

 子会社を経由して輸出業者と連携し、香港・シンガポール・台湾などに輸出
 各農協と連携し輸出促進を図る
 物流費の削減（市場バンニング、空港や港までの物流など）により効率的に輸送

輸出額(億円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

令和元年度 6.5 1,750

通年平成30年度 4.4 1,050

平成29年度 3.3 930

甘藷、桃、イチゴ、ぶどう

【主な品目】

香港、シンガポールなど

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 各JAや生産者へ協力のもと、商品の安定供給を目指す
• 香港、シンガポール、台湾以外への輸出の強化

【生じた課題への対応】
• 現地駐在の輸出商社から情報を得る
• 鮮度保持資材の会社との連携を進める
• 海運貨物取扱業者（乙仲）と連携し空港までの物流を効率よく行う

（平成25年度より輸出開始）

大阪府 東果大阪（株）
『青果物を香港・シンガポールへ』

青果物

【効果があった取組】
中秋節、クリスマス、旧正月な
ど現地のイベントに対して早め
に商談することで出荷量を増
やすことができた。

【ウェブサイト】 http://www.toka-osaka.co.jp/  

【連絡先】 担当者名：緑隆平、ＴＥＬ：06-6756-1129 


