
【取り組む際に生じた課題】
• 輸出に関する情報の不足

• 現地での商品の知名度
• 現地スタッフとのコミュニケーション

【ウェブサイト】 http://kyme.jp/  

【対応の結果】
• 輸出に対する知識と経験を積み、対応力を高めた人材と対応先を確保
• 展示会や新規導入店においても商品知識の豊富なスタッフで対応ができる体制で対応

• 現地での対応能力の向上

 平成25年に香港に、平成26年にベトナムに現地法人を設立。
 平成28年にフランス・パリに取扱店を確保し、平成29年に台湾企業と取引を開始。

輸出額(万円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

平成29年度 1,000 0.4

通年平成28年度 300 0.12

平成27年度 120 0.05

なた豆茶

【主な品目】

香港、ベトナム、台湾、米国、フランス

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】

• これまでの経験を活かし、現地でのブランディングの確立。コンサル業務など現地事務
所を生かした活動。

• 現地の習慣に慣れるとともに、継続的な事業展開を目指す。

【生じた課題への対応】
• 現地展示会への積極的参加、情報の収集
• 現地スタッフとのコミュニケーション、取扱店での試飲販売を積極的に実施

• 商品知識の教育、信頼できる人材の確保

【連絡先】 担当者名：高屋 克博、ＴＥＬ：0795‐74‐2152 

【活用した支援・施策】平成28、30年度中小企業海外展開支援事業によりSIALパリ2016、2018に出展

（平成25年度より輸出開始）

兵庫県 （有）こやま園
『丹波なた豆茶を香港、ベトナムへ』

茶

【効果があった取組】
取扱店を中心に、試飲販売を
積極的に実施

ベトナムのスーパーでの試飲販売

販売店での商品の陳列状況


