
【取り組む際に生じた課題】
• 展示会に初めて出展した際は、来場者は果実に関心があり、野菜にはあま
り興味を示さなかった。

【ウェブサイト】 https://www.royal-jp.com

◆ フルーツ、野菜、青果物加工品の輸出入の専門商社として、もともとの輸入ビジネスで培っ
たグローバルなネットワークを活用し日本国産商品の輸出や第三国貿易など輸出ビジネス
も積極的に取り組んでいます。

◆ 京都市中央卸売市場の関係者と連携し、

輸出額(万円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

令和５年度 750 100

通 年令和４年度 630 95

令和３年度 640 115

伝統野菜（京野菜等）

【主な品目】

香港、台湾等

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 次のターゲットとして台湾を考えているが、残留農薬基準が厳しく、その対応
が必要となっている。また、植物検疫もあるため、思うようには進んでいない。

【生じた課題への対応】
• ２年目以降は工夫を重ね、ホットプレートや蒸し器を持ち込んで、調理しなが
ら試食提供した結果、客とのコンタクト数が増えた。

【連絡先】 担当者名：飯田 ＴＥＬ：075-325-1677

（平成２６年度より輸出開始）

京都府 （株）ローヤル
『伝統野菜を京都から海外へ』

青果物

【対応の結果】
・ 香港マーケットについては、一年を通じて京野菜を出荷するに至る。

◆ フルーツ、野菜、青果物加工品の輸出入の専門商社として、輸入ビジネスで培ったグロー
バルなネットワークを活用し日本国産商品の輸出や第三国貿易など積極的に取り組んでい
ます。

◆ 京都市中央卸売市場の関係者と連携し、「ＡSIA ＦＲＵＩＴ ＬＯＧＩＳＴＩＣＡ（アジア国際果実・
野菜マーケティング展）」をはじめ、国内・海外見本市に参加し、積極的なＰＲ活動を実施。
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