
【取り組む際に生じた課題】
• 現地の商習慣の違い。
• 商品とその品質・価値に対する現地での知名度が不足していた。

【ウェブサイト】 http://www.jpkoshiiwoods.com(中国) www.koshii.co.jp(日本) 

【対応の結果】
• 現地企業と連携した地道な営業活動の結果、製品に対する認知度が上がり、販
売量が増加。

• 製品の高い品質と価値が認められるようになった結果、富裕層の別荘用等の建
築材としての受注が増加。今年から市政工程も増加傾向になる見込み。

 高耐久性木製品を中心に中国に輸出。
 90年代から中国市場に注目し人材育成に取り組み、平成22年に上海事務所を開設。
 ヒートアイランド対策として、中国に木製外装材を推進。

輸出額(万円) 輸出量(m3) 出荷時期

平成29年度 24,500 405

1～12月平成28年度 9,500 298

平成27年度 17,900 304

樹脂含浸積層板、高温処理木材

【主な品目】

中国

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 中国個人及び民間お客様から公共事業（市政工程）への横展開。
• 中国市場にマッチする新商品の開発。
• ハードだけでなくソフト面も一緒に企画提案する。

【生じた課題への対応】
• 中国人を日本本社社員として雇用し、日本の文化及び越井木材の文化や考え
方を身に付けた上で、中国人社員のみによる事務所を上海に設置。

• 現地の代理店に中国人スタッフを配置してネットワークを構築し、現地の消費者
に密着した営業活動を実施。

• 製品が高単価なことから、最初からブランドの確立に注力し、富裕層にターゲッ
トを絞った営業活動を行う。

【連絡先】 担当者名：邱 祚春/Qiu Zuochun ＴＥＬ：06-6685-2061(日本) +86-216236-2661(中国) 

【活用した支援・施策】（一社）日本木材輸出振興協会に理事として参加

（平成22年度より輸出開始）

大阪府 越井木材工業（株）
『高耐久性木製品を中国へ』

林産物

【効果があった取組】
製品の品質と価値をアピール
し、メイドインジャパンの製品
を中国で販売することにこだ
わっている。

日本産杉（サーモ処理＋防火処理）

樹脂処理材デッキ

中国展示会に出展時の風景

スギ材（サーモ処理）上海ｘ中
学校ホール


