
【取り組む際に生じた課題】
• 市場間、社内及び輸出国間での競合激化
• 天候異変、病害そして品目切替などのよる国内生産の減少
• 供給不足の商品での競争激化と相場高

【ウェブサイト】 http://www.kobe-shinka.co.jp

【対応の結果】
• 多様化した輸出先について優先順位をつけて対応するも不公平な状況が発生
• 優先順位の低い輸出先には事情を説明することで理解を得た
• 輸出先が多様化することで子会社の輸出が増加

航空便で運ばれる
香港向け桃

植物検疫中の
台湾向けりんご

国内生産減少の中での取り組み強化と多様化
輸出先との産地情報の迅速な共有化
子会社を含めた輸出対応強化

輸出額(万円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

令和２年度 64,000 1,400
周年令和元年度 62,000 1,300

平成30年度 72,000 1,500

リンゴ、梨、ブドウ、甘藷など

【主な品目】

台湾、香港、タイ、シンガポールなど

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 新たな国内産地、品目への取組
• 部内、社内、地域間での競合深化とその打開策
• 輸出先と新規ビジネスの模索

【生じた課題への対応】
• 仕入先、輸出先の多様化
• 迅速な情報の共有化
• 棲み分けと時間差対応で競合回避を模索

【連絡先】 担当者名：黒田・義則、 ＴＥＬ：078-671-5519 

【活用した支援・施策】

本社のみ

兵庫県 神果神戸青果（株）
『青果物をアジアへ』

青果物

タイでの焼きいも販売の様子


