
【取り組む際に生じた課題】
• 海外での知名度が低く、現地とのコネクションも無いため、どのような手法で海外
に商品を売り込めばいいのか分からない。

• 現地消費者の反応が見えないため、どの商品を軸にすべきか分からない。

【ウェブサイト】 http://www.jurakudai.com/  

【対応の結果】
• 継続出展することで必然的に名刺交換の件数、商談の機会が多く得られ、輸出
機能を持つ商社とのつながりも広がった。

• 直接消費者とコミュニケーションを取ることで、ダイレクトな生の意見が得られた。

アジア最大級の食品・飲料専
門展示会「フーデックスジャパ
ン」へ継続出展

2018年に参加したシンガ
ポールでの日本酒イベント

IWCでの金賞受賞実績が認められ、世界各国の在外公館へ日本酒を提供。
フーデックスジャパンなど海外のバイヤーが多数来場する展示会に継続出展し商品
をPRすることで、新規取引先の獲得を実現。

輸出額(万円) 出荷時期

平成30年度 641

通年平成29年度 463

平成28年度 331

聚楽第純米大吟醸・大吟醸ほか日本酒

【主な品目】

中国、香港、シンガポール

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• アジア圏だけでなく、ヨーロッパなど他のエリアへの販路拡大。
• 全体売上のうち、輸出取引の構成比を10％の水準まで上げたい。

【生じた課題への対応】
• 海外のバイヤーが多数来場する展示会、特に首都圏エリアで開催される展示会
に継続出展。

• 酒造組合中央会の海外イベントへの参加や、現地百貨店での試飲会の実施。

【連絡先】 担当者名：石田貴志、ＴＥＬ：075-841-8106 

【活用した支援・施策】

（平成24年度より輸出開始）

京都府 佐々木酒造（株）
『日本酒を中国、香港、シンガポールへ』

アルコール飲料

【効果があった取組】
現地での蔵元によるプロモー
ションの実施。期間中評判が
良かった商品はそのまま棚割
りでの導入が決定。


