
【取り組む際に生じた課題】
• 昨年よりアジアだけでなくヨーロッパへの輸出を増やすべく活動したが、成果が
伴わなかった。

• アジア、特に中国からの引き合いは多くあったが、既に取引先が有り、商品提
案出来ないケースが多数あった。

【対応の結果】
• 中国向けを中心とした輸出は４月までは順調に推移

• 新規輸出先については、クロージングが近いと思われる案件が数件あり、 現
在打ち合わせを継続中

• 新しくPB商品の輸出を開始

 新規輸出案件の発掘。
 新しい輸出向け商品の開発。

リキュール、焼酎、清酒、スピリッツ

【主な品目】

中国、香港、タイ、台湾

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 有力見込み客の取込方法のマニュアル化
• 平成27年度からの５ヵ年での輸出比率10%の目標は前倒しで達成したが、コロ
ナ禍で先行きが不透明な為、なんとかピーク時の状態までの回復を目指してい
る

【生じた課題への対応】
• 海外での知名度アップの為、海外の品評会に参加
• 新商品の開発やオリジナルラベルのPB商品が提案できるよう準備

（6月1日から5月31日までの実績）

奈良県 八木酒造（株）
『梅酒などのリキュールを世界へ』

アルコール飲料

輸出数量(㎘) 輸出比率（％） 出荷時期

令和元年度 13.7 14.0

通年平成30年度 13.1 11.1

平成29年度 5.6 4.7

2019ロンドン酒チャレン
ジプラチナ賞・金賞受賞

【活用した支援・施策】海外進出促進支援補助金 他

【ウェブサイト】 http://sho-hei.cool.coocan.jp

【連絡先】 担当者名：森 一成、ＴＥＬ：0742-26-2300 

輸出用300mlボトル

（平成16年度から輸出を開始）


