
【取り組む際に生じた課題】
• 現地ニーズに応じた商品選定と価格設定への対応。
• バイヤーの細かな要望に対応した商品展開。
・ ドイツへは輸送に時間がかかることから、パレタライズの強化を求められた。

【ウェブサイト】 http://www.miyokiku.com/ 

【対応の結果】
• PBラベル等の作成により、新規取引先を獲得。
• 取引先の様々な要望に対応するスキルの獲得。
• コロナ禍でも、輸出は堅調であった。

韓国での展示会に出展

香港での販促品

高品質な日本酒（PREMIUM SAKE）のニーズが高まっている韓国・香港などのア
ジアやドイツに本醸造酒、生原酒、生貯蔵酒などの特定名称酒を輸出。

輸出額(万円) 輸出量(ℓ) 出荷時期

令和２年度 388 約5,300
通年令和元年度 355 約5,000

平成30年度 334 約4,900

日本酒

【主な品目】

韓国、香港、ドイツ

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 現在はアジアが中心であるが、今後は欧米にも進出していきたい。
• PBラベル商品を継続的に取引できる体制を整える。
• JETROなどが開催する展示会・セミナーへ積極的な参加。

【生じた課題への対応】
• 現地取引先主催の酒イベントに参加し、新規開拓を図る。
• PBラベルの作成など。
• 国内物流事業者に確認しながら、社内でパレタライズの強化を図る。

【連絡先】 担当者名:喜多 由佳 ＴＥＬ：0744-22-2419 

【活用した支援・施策】奈良県海外プロモーション活動 JETRO奈良商談会

（平成21年度より輸出開始）

奈良県 喜多酒造（株）
『日本酒を韓国・香港・ドイツ等へ』

アルコール飲料

ドイツ向けのPBラベル


