
【取り組む際に生じた課題】
• 蔵や商品のストーリー、バックグラウンドのPR
• 現地のニーズに応じた商品選定と価格設定への対応。

【ウェブサイト】 https://sennorikyu-nihonshu.jp/

【対応の結果】
• 今年度（令和3年度）の海外輸出売り上げが10月時点で既に倍を超えている。
• 商社からの問い合わせなども増加傾向にある。
• 海外バイヤーから直接問い合わせも増加。

千利休 八段仕込み 酣楽酒
山田錦 純米大吟醸

千利休 大吟醸 三割五分磨き

セミナーや商談会に積極的に参加
会社案内や商品資料を多言語化
語学力の高い社員を採用し直接現地のバイヤーなどにアプローチ

輸出額(万円) 輸出量(ℓ) 出荷時期

令和２年度 600 1,000 通年

日本酒、リキュール

【主な品目】

中国、台湾、シンガポール

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• アジア圏以外も視野に入れ、販路拡大。
• 海外での認知度向上。
• 生産量の見直し検討。

【生じた課題への対応】
• 資料を多言語化するとともに、語学力の高い社員を起用。
• 輸出専用の商品を開発

【連絡先】 担当者名：加々良 篤、ＴＥＬ：072-238-5100 

【活用した支援・施策】

（令和2年度より輸出開始）

大阪府 （有）利休蔵
日本酒、リキュールをアジアへ。

アルコール飲料

【効果があった取組】
輸出用の商品を開発し提案。
また、SNSを使い様々な角度
から情報収集。


