
【取り組む際に生じた課題】
• 輸出先現地バイヤーの要望への対応（価格、販売形態
等）

• 現地流通商品との価格差（加工コスト、流通コスト等）
• 新型コロナウイルスに関連した影響

【ウェブサイト】 http://www.g-hokko.co.jp

【対応の結果】
• 輸出先現地バイヤーの要望に対応し、量販店での
店頭販売を実施する事が出来た。

• 台湾取引先の協力を得て、台湾ＴＶショッピングでの
アイテムにも採用された。

• 提案次第では販路拡大の可能性はあると実感した。

従来の卸販売に加え、海外店舗向けのコンシューマーパックの製造、輸出販売。
現地パック製造品と差別化を図り、北海道産及び日本製造をアピール。
産地/北海道から消費地/海外まで繋がりのある輸出への取組。

ほたて干貝柱

【主な品目】

台湾、香港、中国

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【今後の課題・展望】
• 年間を通して販売出来る製品の開発。
• 輸出先現地のニーズに沿ったメニュー提案型の販
促展開

• 輸出国、現地販売パートナーの獲得に向けたスキー
ムの構築。

【生じた課題への対応】
• 新型コロナのために出張訪問して直接商談が叶わない
ため、WEB商談を実施

• 北海道産の品質、日本製造の安心・安全をアピール
• 可能な限りのコスト削減、圧縮に努めて販路開拓を模索

【連絡先】 担当者名：吉野、ＴＥＬ：06-6352-5612 

大阪府 （株）ぎょれん北光
『北海道産ほたて干貝柱を海外へ』

水産物

【現地量販店で店頭販売の様子】

【台湾でのTVショッピングの様子】

【活用した支援・施策】 食品産業の輸出向けHACCP等対応施設整備緊急対策事業


