
【取り組む際に生じた課題】
• 貿易実務や海外市場における商流等に関する情報の不足
• 物流手段や物流コスト削減、物流効率向上のための物流ノウハウの不足
• 安価な外国産や国内他県産黒大豆商品との競合、差別化・ＰＲの必要性

【ウェブサイト】 https://www.odagaki.co.jp/  

【対応の結果】
• 香港における日系高級スーパーでの販売、ベーカリーにおける販路開拓につな
がった
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丹波黒の普及に向けた

広報パンフレット
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出展の様子
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国内黒大豆の中でも最高級品種である兵庫県産「丹波黒」の海外市場開拓を目指す

海外における「丹波黒」そのものの認知度向上に向けたＰＲや国内外展示・商談会での海外バイ
ヤーとの商談を積極的に実施。
香港・台湾市場を中心に、小売用商品、ベーカリー向け商品を中心として海外販路を構築

輸出額(万円) 出荷時期

平成30年度 約1,200
通年

平成29年度 約600

丹波黒大豆加工品

【主な品目】

香港・台湾・シンガポール・UAE
【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 有職者も交えた、外国産・他県産黒大豆との差別化用の再検討
• 海外業務用商品の開発
• 業務用販路の構築に向けた香港・台湾等の外食産業市場の販路開拓
• 賞味期限の延長について検討

【生じた課題への対応】
• ジェトロ専門家によるアドバイス・支援を受けて貿易取引ノウハウを習得
• ジェトロ・自治体と連携した、海外向け広報素材を制作
• 海外見本市や国内・海外商談会を活用した定期的な情報発信・商談
• ブランド構築に向けた、標記統一（“TAMBAGURO”） の活用
• 現地小売店での試食販売会の実地

【連絡先】 担当者名：木村 太佳子、ＴＥＬ：079-552-2369 

【活用した支援・施策】 第１回”日本の食品”輸出EXPO（平成29年）、香港FoodExpo2019、Gulfood2019（ドバイ）出展

（平成27年度より輸出開始）

兵庫県 （株）小田垣商店
『丹波黒大豆を香港・台湾・シンガポールへ』

加工食品


