
【取り組む際に生じた課題】
• 意欲のある優良輸入業者の選定
• 各国で異なる輸入規制への対応
• 現地の日本酒への理解度の低さ

【ウェブサイト】 https://j-kobayashi.com/, http://ikki-sake.com/

【対応の結果】
• 実際に各国の市場が把握でき、業者の選定が円滑化
• 各国で異なる現地規制に関する情報の質・量ともに向上
• 既存バイヤーへの効率的な情報共有が可能に

ProWein Dusseldorf
の日本酒ブースに参加

スイス某所にて日本酒ペ
アリングディナーを開催

 日本酒が浸透していない欧州諸国に現地輸入業者と共同して日本酒を輸出
 現地輸入業者や酒蔵との強固な連携による独自の貿易スキームを実現
 日本酒の海外での浸透のため日本酒オウンドメディアを運営し、情報発信

輸出額(万円) 出荷時期

令和元年度 約4,000

通年平成30年度 約1,500

平成29年度 約1,000

日本酒

【主な品目】

欧州

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• アジア・北米圏への輸出エリア拡大
• メディア事業での収益化
• サービス内容を充実化し、新たな収益の柱を構築

【生じた課題への対応】
• 現地視察を複数回行って選定作業を行った
• 現地業者、JETRO、その他機関との情報交換
• オウンドメディア（自社サイト）による日本酒に関連する情報発信

【連絡先】 担当者名：小林佑太朗 ＴＥＬ：06-6531-6080

【活用した支援・施策】 JETRO主催商談会やハンズオン支援

（平成28年度より輸出開始）

大阪府 （株）小林順蔵商店
『日本酒を欧州へ』

【効果があった取組】
細やかなコミュニケーションに
よる貿易トラブルの解消。

複数回にわたる現地視察によ
る現地ニーズの把握。

アルコール飲料


