
【取り組む際に生じた課題】
• 海外輸出に際し、現地輸入代理店の発掘
• マーケットのニーズを把握できない
• 海外ビジネスに抵抗のない人材育成

【ウェブサイト】 http://www.sekaiitto.co.jp/  

【対応の結果】
• 輸出開始以降、10数年が経過するが、毎年輸出高は増加傾向。輸出先国も増
える。

• コロナ禍で国内需要が減退しているが、海外については好調で業績を牽引。
• 伝統的なものづくり企業としてオーナーに代わる人材育成には時間がかかる。

サンフランシスコ（アメリ
カ）での日本酒フェア参加

果実王国「和歌山県」産果実使用のリキュール「和歌のめぐみ」シリーズの輸出。
国内外、受賞歴の多い日本酒ブランド「南方」シリーズの輸出。

輸出額(万円) 輸出量(KL) 出荷時期

令和２年度 5,000 70
通年令和元年度 2,300 34

平成30年度 2,000 30

リキュール（果実酒、梅酒等）

【主な品目】

アメリカ、香港、台湾、カナダ、中国

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 輸出先国として大国である「中国」「アメリカ」への更なる輸出拡大を目指す。将
来的に外国人材の登用。

• 現在は日本の輸出商社を通じて通関業務を行っているが、直接貿易も目指す。
• 海外から日本へ、ブランド価値を逆輸入したい。

【生じた課題への対応】
• 展示会出展、JETRO・和歌山県の協力で輸入代理店・販売店との商談実施。
• 代理店を通じてリサーチ、また自社商品の強みを再認識し、日本産酒類ニーズ
を創出する。

• 蔵元による商談（オンライン含む）に同席し、営業員の育成を図る。

【連絡先】 担当者名：南方雅博、ＴＥＬ：073-433-1441 

【活用した支援・施策】 JETRO・和歌山県 商談会

（平成２０年度より輸出開始）

和歌山県 （株）世界一統
『アルコール飲料をアジア・北米へ』

アルコール飲料

日系レストランへの提案
（アメリカ・香港・台湾・カナダ）


