
【取り組む際に生じた課題】
• 現地の情報不足と、よいパートナーになかなか出会えない。
• 現地営業は費用がかさむ。
• 輸出の手続きや言葉の問題。

【ウェブサイト】 http://nihonsyu-nihonjyou.co.jp

【対応の結果】
• もともと商社関係の繋がりもないため、今でも課題は残っている。
• 当初は費用がかさんだが、効率化はできてきた。
• 輸出手続きは、つねに生じる課題であるので根気よくやるしかない。

見 本

Taste of Hongkong

Sake selection 授賞式

見 本

当初は、取引先酒販店、他メーカー様とともに香港へ向かい、 展示会や商談に
行ったことがきっかけ。同時に国内外の企業様からの問い合わせに対応。
出来る限り現地に赴き、その市場を見ることで繋がりが出来ていった。

輸出額(万円) 輸出量(kℓ) 出荷時期

令和２年度 850 5.5
一年令和１年度 300 2

平成３０年度 310 2

日本酒、果実リキュール

【主な品目】

中国、香港、ドイツ、フランス、ブラジル

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 輸出量はまだまだ少ないので、少なくとも英語コンテンツの作成を行いたい。
• 並行輸出はやめてくれと言われることが多いので、いかに量を増やしてもらうか。
• 輸出に向いた仕様（容量等）の商品を作っていく必要がある。

【生じた課題への対応】
• 必要に応じて現地に行く。またJETROまたは県庁からの情報を活用。
• 必要最低限の海外渡航にし、効率性を大事にした。
• 手続きについては慣れていくこと。

【連絡先】 担当者名：古井修志、ＴＥＬ：0736-62-2121 

【活用した支援・施策】

（平成２３年度より輸出開始）

和歌山県 株式会社吉村秀雄商店
『日本酒、梅酒を香港・中国・ドイツ・へ』

アルコール飲料


