
【取り組む際に生じた課題】
• 主力輸出地から周辺都市への商流の構築
• 現地での商品性の認知（認知度を向上させる）
• ２月より疫病拡大により現地訪問、市場調査活動の自粛を余儀なくされた。

【ウェブサイト】https://www.sowakajuen.co.jp/

【対応の結果】
• 現地流通商品と比較した際の付加価値の付け方を再考する必要性を感じた。
• 現地語の商品カタログや商品紹介シートの必要性を深く感じた。
• 現地取引先との連携をより深めるきっかけとなった。

現地展示商談会での試食
販売活動

 海外現地取引商談会への参加。
 取引先、取引見込み先訪問を通じた現地ニーズの掘り起こし
 展示会活動を通じた現地取引見込み先への啓発活動

輸出額(万円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

令和元年度 1,700 23

通年平成30年度 1,040 14

平成29年度 838 11

みかんジュース、みかんポン酢

【主な品目】

中国、香港、台湾、米国、EU圏

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 加工場のHACCP認証等の国際認証の取得
• 現地ニーズの掘り起こし
• 現地産果実との違いについての啓発活動

【生じた課題への対応】
• 海外商談会、現地訪問営業などから取引見込み先への訪問
• プロモーション活動、現地取引先営業担当者との連携
• JETRO WEBセミナーなどの活用により現地状況を把握

【連絡先】 担当者名：大浦靖生 ＴＥＬ：0737-88-7279

【活用した支援・施策】 JETRO輸出有望案件／JETRO海外商標調査／JETRO海外市場調査

（平成１７年度より輸出開始）

和歌山県 （株）早和果樹園
『みかん加工品をEU圏へ』

加工食品

EU圏現地有名レストラン
への訪問営業


