
【取り組む際に生じた課題】
１ 施設登録や書類の作成等のスキーム構築。
２ 輸送コスト削減の為、一度の出荷ロットが多く、輸送時のへい死対策
また、生鮮商品の為、鮮度維持等品質管理に対しての輸出先からの高い要望。

【ウェブサイト】 http://ag-f.co.jp/ 

【対応の結果】
１ 輸出先国のレストランなどでの高評価も頂き、取引数も増加
２ 鮮度維持が向上・へい死率の低下

ジャパン・インターナショナル・
シーフードショー

 東南アジア及びロシアなどへ販路開拓。
 商社を介さず、直接現地のディストリビューター(代理店) と連携し市場調査及び輸出
実施。

 国内・海外への輸出商談会などへの出展

輸出額(万円) 出荷時期

平成30年度 970 不定期
通年平成29年度 115

殻付き活牡蠣

【主な品目】

中国（香港）・ロシア

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
1 HACCP等必要に応じたライセンスの取得及び、施設や設備の建設・導入。
2 海外需要に対しての供給量・生産量などを調整。
3 ベトナム・フィリピンなど新興国を中心に輸出相手国を5カ国まで増やす。

【生じた課題への対応】
１ 現地顧客から要望を吸い上げ、フォアダー(貨物運送業者)と打合せを重ね改善
２ 梱包資材、梱包方法など輸出先からの要望などを取り入れ、
実績を重ねる毎に改善

【連絡先】 担当者名：上野、ＴＥＬ：092-332-8244 

【活用した支援・施策】 －

（平成29年度より輸出開始）

福岡県 （株）アクアグローバルフーズ
『糸島産牡蠣を海外へ』

水産物

【効果があった取組】
海外の自社ネットワークによ
る情報収集を基に、現地のバ
イヤー等へ直接交渉。直接交
渉することにより、信頼関係を
構築。

福岡県糸島産みるくがき
※商標登録済


