
【輸出後に抱えた課題】
１ 末端の小売業者からの商品情報。
２ 国毎の輸入規制への対応。
３ クレーマー対応。

【ウェブサイト】http://www.nanaoseika.co.jp/  

【対応の結果】

１ 早い対応が、現地企業との円滑な取引の開始、継続に繋がった。
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 国内商社を通じて間接貿易
 自社の営業マンが現地企業まで出向き営業
 国内外の食品展示会や現地卸企業と同行販売

輸出額(万円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

平成30年度 4,700 －

通期平成29年度 3,500 －

平成28年度 2,700 －

焼菓子、ドーナツ、ゼリー、クッキー

【主な品目】

東アジア・ASEAN諸国・オセアニア
【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】

１ 展示商談会等へ積極的に出店し輸出拡大を目指していく。

【生じた課題への対応】
１ ジェトロ新輸出大国コンソーシアム専門家への相談。
２ 定期的に直接現地へ訪問し、現地の企業とマーケットの情報を共有する。

【連絡先】 担当者名：奥野豊正、ＴＥＬ：093-472-8770 

【活用した支援・施策】 JETROアドバイザー相談、第一回CIIEジャパンブースへ出展

（平成２１年度より輸出開始）

福岡県 株式会社 七尾製菓
『焼き菓子などを福岡から世界へ販路拡大中』

加工食品

【効果があった取組】
外国語ができる担当者を採用
し、商談を優位に進めることが
できた
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