
【取り組む際に生じた課題】
１ 言葉の壁、生活習慣等の差異があり、冷凍品を常温で保管するなどのトラブル
（事故品の発生）が生じた。

２ 現地での売上を円換算する際、日ごとに為替レートが変わるため注意する必要
がある。

【ウェブサイト】 https://www.shinmurachikusan.com/murasho/  

【対応の結果】
１ 現地で人脈を築くことによる販路拡大。
２ 物流の詳細な把握による事故品の未然発生防止。

台湾催事イベント

博多USHIOショップ台湾

 平成30年、台湾に「新村畜産国際有限公司」を設立し海外輸出事業開始
 令和元年、台湾SOGO台北復興館に新村畜産和牛専門店「博多USHIO」オープン

輸出額(万円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

令和元年度 3,372 4,437
通年平成30年度 2,193 3,062

平成29年度 － －

牛肉（黒毛和牛）

【主な品目】

台湾

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
１ HACCP、ISOを取り入れたカット工場の新設予定
２ 牛舎（700頭規模）を新設し全頭数3,000頭を目標に計画進行中

【生じた課題への対応】
１ 初めての取引の際には、受け手の輸入ライセンス、検疫状況、保管施設等を事
前に現地視察等で確認する。

２ 現地での信頼できる物流業者等を確保し、国内では把握できない情報を入手し
ている。

【連絡先】 担当者名：古里充、ＴＥＬ：0994-65-8029 

【活用した支援・施策】

（平成３０年度より輸出開始、令和元年度は10月現在）

鹿児島県 村商株式会社
『鹿児島県産黒毛和牛を台湾へ』

畜産物

【効果があった取組】
１頭売りでなく部位ごとのブ
ロック肉で取引し、現地での買
い手の選択肢を広げている。


