
【取り組む際に生じた課題】
１ 中国のライバル業者との競合
２ 日本商品の知名度の低さ
３ 現地ニーズの把握

【ウェブサイト】http://soy-de-slim.com/

【対応の結果】
１ フランス・パリの大手健康食品会社向けの取引成功
２ 海外販売による新規販売チャンネルの拡大

商品：ソイデスリム（Soy de Slim）

 世界最大の見本市のひとつ「SIAL」へ出展
 現地市場のニーズを踏まえた製品を提案・取引拡大に成功
 こんにゃくと大豆を原料にしたオリジナルパスタ「ソイデスリム」の開発

輸出額(万円) 出荷時期

令和元年度 500
通年

平成30年度 500

パスタ用こんにゃく大豆麺

【主な品目】

フランス

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
１ SNSを活用した広告宣伝戦略の確立
２ 製品品質のさらなる高付加価値化
３ 製品販売を通じて世界の人々の健康増進に役立ちたい

【生じた課題への対応】
１ 軽量で賞味期限が長い乾麺の開発
２ 他国に真似できない独自高付加価値製品の開発
３ 中国、タイ等の新興国市場を独自に視察

【連絡先】 代表取締役会長 佐藤達矢 ＴＥＬ：097-582-3582 

【活用した支援・施策】ジェトロ主催：ANUGA見本市、SIAL展示会

（平成27年度より輸出開始）

大分県 （有）せんしん
『こんにゃく製品をフランスへ』

加工食品

フランスでの見本市出展の様子

調理例：パスタ類


