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１ 第２期 GFP 輸出塾（第１回）開催について（令和３年９月 24 日（金）） 
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令和３年９月 24日（金）に第２期 GFP 輸出塾（第 1回）を開催しますので、お知ら 

せいたします。実践的な輸出知識の習得を目的に、輸出に向けたステップ・輸出の流 

れ・対応事例等、実務に生かせる内容のセミナーとなっております。 

全体セミナーパートに関しては、多くの GFP メンバーの皆様に共有させていただき 

たく、YouTube で生配信いたします。 

【配信日時】 

令和３年９月 24日（金） 10：00～12：00 

【配信方式】 

YouTube による生配信 

【視聴方法】 

時間になりましたら、以下 URL よりアクセスください。 

https://youtu.be/P_8IOk9GCdQ

※GFP 輸出塾の当選者（参加者）におかれましては、別途事務局よりメールでご案内 

している Zoom URL よりご参加ください。 

【プログラム：輸出ビジョン講座】 

・塾全体の流れ・輸出ビジョンの立案方法（アクセンチュア(事務局)：小栗氏） 

・輸出に向けたステップ・対応事例（KM International Trading and Consulting：中氏） 

・輸出の流れ・対応事項概要（萌す：後藤氏） 

・第一期輸出塾を通じた取組発表（秋田犬ツーリズム：阿部氏） 

※輸出塾第 2回（令和３年 10 月 22 日（金））、第 3回（令和３年 12月 10 日（金））も 

生配信を予定しております。 

【お問い合わせ先】 

アクセンチュア株式会社 GFP 事務局 

営業時間：平日 10:00～18:00 
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担当者：羽染、小栗 

電話： 070-2481-7417 (担当：羽染)  

メール： Agri_Exportation_JP@accenture.com

■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■ 

●農林水産物・食品の輸出支援ポータル 

 日本貿易振興機構（JETRO）や関係省庁・団体が収集した輸出に関する情報を 

 一元的に提供しています。 

https://www.jetro.go.jp/agriportal.html

●国・地域別のイベントカレンダー 

https://www.jetro.go.jp/agriportal/eventcalendar.html

○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●〇● 

農林水産物等輸出相談窓口・問い合わせ先 

○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●○●〇● 

相談窓口：九州農政局経営・事業支援部輸出促進課 

住  所：熊本市西区春日 2丁目 10 番 1号（熊本地方合同庁舎 A棟） 

電  話：096-211-8607 FAX：096-211-9825 

＜九州農政局ホームページ＞ 

http://www.maff.go.jp/kyusyu/

★九州農政局や農林水産省では、このほかにもメールマガジンを発行しております。 

配信をご希望される方は、ご登録をお願いします。 

http://www.maff.go.jp/j/pr/e-mag/index.html

★九州農政局 農林水産物・食品等輸出関連情報メールマガジンのバックナンバー 

はこちらからご覧いただくことができます。（ネットワーク会員登録、メルマガ配信 

登録がこちらからできます。） 

http://www.maff.go.jp/kyusyu/keiei/zigyo/merumaga.html

■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■ 


