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【対応の結果】
１ 新規輸出国への輸出に向け商談が前向きに進行中。
２ 仕向け国への必要書類発給が可能になった。
３ オーダーを断ることなく、受注から発送までを実施。

出荷時期輸出量(ｔ)輸出額(万円)

不定期
通年

252,760令和6年度

455,000令和5年度

658,750令和4年度

殻付き活牡蠣、冷凍殻付き牡蠣
【主な品目】

香港、台湾、シンガポール、カザフスタン
【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
１ 言語の壁を克服して更なる新規輸出先の開拓。
２ 輸出する商品の準備・調達から書類発給、商品着荷まで現地と密に連携する。
３ 提案可能な商品ラインナップを調整し、取引先の様々なニーズに応える。

【生じた課題への対応】
１ 臨時で通訳を雇用し、商談会後のアフターフォローまで対応。
２ 必要書類毎に社内担当を振り分け、各所手続き対応。
３ スペース確保のためにフライト便を事前予約等、フォワダーと連携して対応。

【連絡先】 担当者名：上野慎一郎、岡崎哲也ＴＥＬ：092-332-8244 

（平成29年度より輸出開始）

水産物

【効果があった取組】
〇現地のバイヤー等へ直接交
渉・連携し、マーケットのニーズを
抽出。
〇バイヤーとの密な連携により、
幅広いニーズへの対応力を強化。

福岡県 株式会社アクアグローバルフーズ
『日本の牡蠣を世界へ』

世界各国へ牡蠣の輸出。
新興国を中心とした輸出相手国の開拓(台湾)
マーケットのニーズに対応し、提案可能な商品をラインナップ。

【取り組む際に生じた課題及び輸出後に抱えた課題】
１ 海外の展示会の会期中、会期後の商談時の国によって発生する言語の壁。
２ 新規仕向け国から求められる書類発給等の整備。
３ フライトスペースの確保等、物流面の問題。

【活用した支援・施策】

福岡県糸島産みるくがき
※商標登録済

保冷車の導入による
より適度な温度帯での商品輸送

冷凍殻付き牡蠣の出荷形態


