
【輸出後に抱えた課題】
１ 受注数量に対する製品の選別や梱包などの作業効率。
２ 温度管理等による輸送時のへい死。
３ 施設登録や書類作成等のスキーム構築。

【ウェブサイト】 http://ag-f.co.jp/  

【対応の結果】
１ 現状、選別・仕分けにかなりの労力がかかってしまっている。
２ 現地顧客と密に連絡を取り、対応することにより状況は改善。
３ 現在、入力フォームを作成中。

保冷車導入によって、より
適度な温度帯での商品管理

その他水産物の出荷

 東南アジア及びロシアなどへ牡蠣の輸出
 新興国を中心に輸出相手国の開拓
 マーケットのニーズに対応し、牡蠣以外の水産物も取り扱い

輸出額(万円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

令和２年度 6,620 30
不定期
通年

令和元年度 2,220 10

平成30年度 970 5

殻付き活牡蠣・鮮魚・冷凍魚

【主な品目】

中国（香港）・ロシア

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
１ 自動選別機等の導入により効率化を図る。
２ 出荷シーズンを見極め、より高品質なアイテムの提案。
３ 書類作成フローを見直すことにより、効率的な書類作成を目指す。

【生じた課題への対応】
１ 手作業による出荷品目の計量及び数量のカウント。
２ 現地顧客から要望を吸い上げ、保冷剤の量を調整したり、時期に応じ、
へい死率の高いアイテムを避ける等の対策。

３ 事務簡素化を図るため書類作成用入力フォームを作成。

【連絡先】 担当者名：上野 ＴＥＬ：092-332-8244 

【活用した支援・施策】 －

（平成29年度より輸出開始）

福岡県 株式会社アクアグローバルフーズ
『日本の水産物を世界へ』

水産物

【効果があった取組】
現地のバイヤー等へ直接交
渉・連携し、マーケットのニー
ズを抽出。密な連携により幅
広いニーズへの対応力を強化。

福岡県糸島産みるくがき
※商標登録済


