
【取り組む際に生じた課題及び輸出後に抱えた課題】
１ 賞味期限の短さ
２ 現地でのさらなる認知度の向上

【ウェブサイト】 https://www.itomonogatari.com/ 

【対応の結果】
１ 賞味期限を長くすることができた
２ フェアの実施回数の増加および定番発注数量の増加

 国内の売上減少カバー、新規売上確保のための輸出
 輸出による自社ブランド力の向上

輸出量(ℓ) 出荷時期
令和３年度 36,594

通年令和２年度 40,533
令和元年度 30,597

のむヨーグルト伊都物語
【主な品目】

香港、シンガポール
【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
１ さらなる輸出エリアの拡大
２ フェア等企画の立案および提案
３ 常温商品の開発等による輸出アイテムの増加

【生じた課題への対応】
１ 賞味期限延長の検討のため、賞味期限の再検査
２ 店舗でのフェア等の販売促進実施

【連絡先】 担当者名：小宮、ＴＥＬ：092-332-2345 

【活用した支援・施策】「福岡フードビジネス協議会」への入会、「フードエキスポ香港」への参加

（平成17年度より輸出開始）

福岡県 株式会社糸島みるくぷらんと
『伊都物語、糸島から海外へ』

加工食品

【効果があった取組】
福岡フードビジネス協議会への参
加による情報収集やフードエキスポ
香港などの展示会への参加による、
輸出先の新規獲得および輸出量
の増加

イオンコーンヒル店での
店頭試飲販売の様子

フードエキスポ香港での
販売の様子


