
【取り組む際に生じた課題】
１ 生鮮商品を航空便輸送することによる高単価。
２ 輸出対象国が増えることで必要な各種証明書等が複雑化。

【ウェブサイト】 http://kurosui.jp/

【対応の結果】
１ 輸送コストを抑制し、幅広い顧客へ供給。
２ 生産だけに専念することができた。

養殖生け簀

養殖の黒瀬ぶり

◆ 海外市場では、養殖に対して環境・資源配慮が求められることから「ASC認証」（※）を
取得。

◆ 親会社の海外販売機能を利用し各国への輸出。

輸出量 (尾) 出荷時期

令和４年度 130,000

通年令和３年度 68,700

令和２年度 45,800

養殖ぶり

【主な品目】

デンマーク、台湾、香港、イギリス、タイ等（全16ヵ国）

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
１ 国際的に信頼の高いＡＳＣ認証（※）対象魚の生産量を増

加させて輸出拡大。
２ 新たな輸出国への販路拡大。

【生じた課題への対応】
１ 輸出用商品として冷凍フィレを開発。船便での冷凍商品を輸送。
２ 親会社に輸出関連の事務処理を移管。

【連絡先】 担当者名：久保田 、ＴＥＬ：0987-72-7700

【活用した支援・施策】 令和３～４年度ＧＦＰグローバル産地づくり推進事業

（平成１６年度より輸出開始）

宮崎県 黒瀬水産株式会社
『日本のぶりを世界へ』

水産物

【効果があった取組】
冷凍商品の開発による幅広い消
費者ニーズへの対応。

（※）ASC認証とは、養殖業が
持続可能な方法で運営され、周
辺の自然環境や地域社会への配
慮が行われている「責任ある養殖
水産物」であることを証明する認
証制度。

http://kurosui.jp/
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