
【取り組む際に生じた課題】
• 現地法制度の変更に伴う輸出の中止（イギリス）
• 現地法制度の変更に伴う実演販売の中止（香港／就労ビザ問題）
• 人的リソース不足。

【ウェブサイト】 http://www.kashuen-moricho.co.jp/ 

【対応の結果】
• 対象国を絞った分、人的リソースを適宜充てることができるようになった。（継続
先への輸出は順調）

• 現地のみではなく、日本国内でのマーケティング手法を身に着けた。

 現地での継続的販売を実施（タイ、香港）
 新天地への展開
 海外向け新商品の開発（途中）

輸出額(万円) 輸出量(個) 出荷時期

平成29年度 348 8,286

通年平成28年度 1,622 38,220
平成27年度 1,350 24,560

カステラ、半熟生カステラ

【主な品目】

タイ、香港

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 昨年度下期より対象国の見直しを実施し平成30年度より改めて、現地マーケティ
ングおよび販促活動を実施している。

• 今年度はベトナム＞タイ（継続）＞中国（本土）への展開を深堀り。

【生じた課題への対応】
• 法制度の問題に関しては当該国を中止とした。
• 現地パートナーとの契約上の問題は新たなパートナーを獲得。

【連絡先】 担当者名：若杉、ＴＥＬ：0957-21-2121 Mail:waka@kashien-moricho.co.jp

【活用した支援・施策】ジェトロ輸出有望案件発掘支援事業

（平成26年度より輸出開始）

長崎県 株式会社菓秀苑森長
『カステラを世界へ』

加工食品

【効果があった取組】
【香港】パッケージに商品画像を入れ
たところ手に取る確率が向上
【タイ】現地での実演販売を実施→大
盛況
【全般】日本の留学生を活用した事
前マーケティングを実施
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