
【取り組む際に生じた課題】
• 輸出先での切花品質の確保、水上げや日持ちの改善

【ウェブサイト】 http://www.geocities.jp/feraoflower/ 

【対応の結果】
• 出荷当初は水上がりの良くないものもあったが、対応後は、輸出先まで高い鮮度
のまま送ることができ、現地でも高い評価をいただいてる。

アメリカでのトレードフェア

輸出先でのスカビオサ

 なにわ花市場と豊明花きからの転送でアメリカ、香港に輸出
 品目は、スカビオサの切花
 海外バイヤーからの注文に対応して出荷

輸出額(万円) 出量(本) 出荷時期

平成29年度 ８６．９ １２,９２５
２～４月平成28年度 １８２．４ ２７,９４５

平成27年度 １５２．１ ２４,５２５

切花

【主な品目】

アメリカ、香港

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 日本の花は現地では高価なため、常に高い品質と希少性が求められている。海
外の要望に応えるオリジナル品種の育成を行っていく。

• 海外向けに品質を向上させることで、国内の需要も活性化させスカビオサ全体
の市場規模の拡大を図りたい。

【生じた課題への対応】
• 輸送時の水分確保としてエコゼリー処理を行った。
• オリジナル品種の育種方針として、茎が強く、花持ちが良い性質のものを選抜し
ていった。

【連絡先】 担当者名：寺尾 祐輔、ＴＥＬ：0957-36--0765 

【活用した支援・施策】

（平成２７年度より輸出開始）

長崎県 フラワーガーデン寺尾
『テラオブランドのスカビオサを世界へ』

【効果があった取組】
・輸出先のトレードフェアに参
加し、現地で実際の切花をＰ
Ｒした。

花き


