
【取り組む際に生じた課題】
• 海外に売り込むにあたり、海外のマーケット情報が不足しており、具体的な商談

先や売り込み方のイメージが湧きにくかった。

• 平成26年度の香港、シンガポールの展示商談会に参加したものの成果が生ま
れなかった。

【ウェブサイト】http://e-marutou.com/

【対応の結果】
• 平成26年度から2年連続で出展した香港食品見本市（香港FOOD EXPO）にて
同社の菓子製品（ラングドシャ）がバイヤーの目に留まり、平成27年度より香港
向けの輸出を開始。現在ではコンテナ単位で香港、中国、台湾に輸出している。

同社の菓子製品（一部）

 日本製の菓子のクオリティを信じる社長がアジアへの輸出を目指しジェトロに相談。
 2014年からジェトロ主催の香港、シンガポールの展示商談会に参加。
 2年連続出展した香港の食品見本市（香港FOOD EXPO）にてバイヤーの目に留ま
り、現在ではコンテナ単位で香港、中国、台湾に輸出している。

出荷時期

平成29，28，27年度 通年

菓子（ラングドシャ）

【主な品目】

香港、中国、台湾

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 今年度中に北米（ハワイ、ロサンゼルス）に輸出を開始予定。

【生じた課題への対応】
• 海外の市場情報については、「現地に行ってみないと分からない」ことをモットー
に、社長自ら積極的に海外へ出向いて小売店等市場をリサーチし、商談先や売

り込み方法についてイメージを固めた。

• 成果がでるまで展示商談会へ参加し、試行錯誤を繰り返しながらバイヤーとの
商談を重ねた。

【連絡先】 担当者名：東田晃次、ＴＥＬ：0977-22-3294

【活用した支援・施策】 海外見本市出展（香港FOOD EXPO2014・2015・2018）
シンガポール・オール九州農水産物フェア（15年3月）

（平成２７年度より輸出開始）

大分県 マルトウ物産販売株式会社
『高品質の菓子を香港へ』

加工食品

【効果があった取組】
現在13種類のフレーバーがあるが、全種類
を試せるお試しセットを用意している。


