
【取り組む際に生じた課題】
■現地情報の不足

(1) 検疫・地域ごとの衛生基準等の輸入規制への対応

(2) 現地の流通

(3) 現地の商習慣・競合会社の概要（会社名・商品ライン・価格帯）

【ウェブサイト】 http://www.nanaoseika.co.jp/

【対応の結果】
・輸入規制の把握により現地企業とスムーズな対応

・商品･販売価格の選定

・新たな海外販路への商品供給

2017年
「ジャパン・フェア in ベトナム」

2018年
「THAI FEX」

◆ 少子化や人口減による国内市場縮小が進む中、海外市場への展開を

課題解決のための重要な戦略として位置付けております。

輸出額(万円) 出荷時期

平成29年度 3,500

通年平成28年度 2,700
平成27年度 1,400

焼菓子やドーナツ、ゼリー、クッキー

【主な品目】

東アジア・ASEAN諸国・オセアニア

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
・2年目・3年目の取引先との安定的な輸出

・アジア圏の地元並びにアセアン諸国企業との価格差をどのように補うか

・地元九州の特色ある原材料にこだわった商品を開発して、販路の拡大を進める

【生じた課題への対応】
・JETROアドバイザーへ相談訪問

・セミナー、講演会、展示会、商談会、市場調査(アンテナショップ含む)の活用

【連絡先】 担当者名：奥野、ＴＥＬ：093-472-8770 

【活用した支援・施策】 JETROアドバイザーへ相談訪問

福岡県 株式会社七尾製菓
『焼菓子などを福岡から世界へ販路拡大中』

加工食品

【効果があった取組】

企業の営業社員との勉強会や工
場見学の推進を行い、商品の理
解と先の顧客開拓に有効だった。


