
【取り組む際に生じた課題】
・取引先の産地の取組に対する理解度の不足や消費者のスイートピーに対する認知
度の低さ
・輸送コスト削減や品質の安定化を図るための輸出向け梱包方法の改善
・航空物流における輸送事故や事故発生時の保証への対応
・異なる言語への対応（弊社の英語力不足）

【ウェブサイト】http://ja-jp.facebook.com/協延岡花市場

【対応の結果】
・既存資材での梱包方法の確立による事故率の低減
・取引先との円滑なコミュニケーションによる信頼の確保
・産地直送の輸出体系の確立と安定的な取引の継続

取引先（香港）での
スイートピーのプロモーション

バイヤーの産地招へい

 生産者の所得向上を図るため、平成26年の宮崎・香港間直行便就航を契機に香港向けのスイート
ピーの産地直送の輸出に取り組む

 県が設置する輸出サポーター等を活用し、中国やシンガポールなど市場開拓に着手

輸出額(万円) 輸出量(千本) 出荷時期

平成29年度 ２２５．４ ３０．７

１２～３月平成28年度 １６０．５ ２１．３

平成27年度 ３０８．７ ４０．０

スイートピー

【主な品目】

香港、中国

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
・スイートピーの品質が不安定な時期（３月以降）の品質の安定化やニーズに応じた品
種を供給できる生産産地の育成
・スイートピー以外の品目のリストアップや通年出荷が可能な品目構成の検討
・新規開拓国（中国、シンガポール等）への輸出の拡大

【生じた課題への対応】
・現地でのスイートピーのプロモーションの実施や取引先のオーナーの産地招へい
・取引先や産地（JA等）との協議による梱包方法等の検討
・宮崎県香港事務所や宮崎県が設置する輸出促進コーディネーター（香港）、輸出サポ
ーター（県内）との連携による課題解決（貿易事務の習得や事故発生時の対応等）
・市場内担当者の語学力向上に向けた取組

【連絡先】 担当者名：山田 ＴＥＬ：0985-26-7847

【活用した支援・施策】 JAPANブランド育成支援事業（H28～H29）

（平成26年度より輸出開始）

宮崎県 延岡生花地方卸売市場
『県産スイートピーをアジア各国へ』

花き

【効果があった取組】
・取引先のオーナーを宮崎に招
へいし、産地訪問してもらうこと
による、産地での取組に対する
理解の醸成
・現地のSNS（Whats App）を活
用することで円滑なコミュニケー
ションを実現


