
【取り組む際に生じた課題】
• 各国の商品状況（売れ行きなど）の情報不足。
• 外国語が出来る担当者の不在。
• 発注から出荷までのリードタイム不足。

【ウェブサイト】 http://www.ns-shiraishi.com  

【対応の結果】
• 各国の状況や課題が整理出来た。
• お得意先様との資料のやりとりが更にスムーズになった。
• メーカー様との連携強化で定期的な輸出アイテムが出来た。

 平成25年から本格的に輸出に取り組むようになり、平成26年に香港Food Expoジャ
パンパビリオンに出展。 平成30年上海展示会出展予定。

 シンガポール商社に２ヶ月に１回、韓国の商社に３ヶ月に１回、中国の商社に４ヶ月
に１回など定期的な売上が出来てきた。

 平成25年度3,000万円から平成29年度には6,100万円の輸出に拡大した。

輸出額(万円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

平成29年度 6,100 ―

年間平成28年度 5,600 ―
平成27年度 4,000 ―

菓子全般

【主な品目】

シンガポール、韓国、中国、ASEAN地域
【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【今後の課題・展望 】
• タイ、ベトナム、香港、マレーシアへの輸出を拡大し、平成30年度は輸出額1億円
を目指す。

• 現地ニーズに合致した商品開発を進める。

【生じた課題への対応】
• 各国へ訪問。
• 平成28年6月より外国語が出来る社員採用。
• 継続して海外進出に積極的な取引先メーカーとの連携強化。

【連絡先】 担当者名：荒砂 貴裕、ＴＥＬ：096-357-0300 

【活用した支援・施策】香港Food Expo 2014ジャパンパビリオン、ジェトロ海外ブリーフィング、セミナー参加等

【輸出実績】 （平成25年度より輸出開始）

熊本県 （株）白石
『菓子類をアジアへ』

加工食品

【効果があった取組】
定期的に各国を訪問


