
【取り組む際に生じた課題】
• 輸出に関するノウハウの習得や情報の収集。
• 他社との差別化を図るための企画や商品開発に工夫を要した。
• 現地ニーズに応じた商品選定と価格設定。

【ウェブサイト】 http://kojoseifun.co.jp/

【対応の結果】
• 輸出書類については、取引相手や国により必要書類が違う事もあり、スムーズ

に事が運ばない事もあった。経験を重ねる事が大切。
• 商品PRの結果は良好で、多くのユーザーを獲得する事が出来た。
• 小幅なコスト削減が出来たが、今後も更なるコスト削減への対応を計画中。

アメリカ、日系スーパーでの
米粉教室の様子

ドイツ展示会メインステージ
での米粉セミナーの様子

 欧米へ輸出を行うためグルテンフリー米粉の開発と、工場の小麦アレルギー対応を行うことに
より平成２５年度より輸出開始。

◆ 欧米のグルテンフリーへの市場参入を図り、更なる販路拡大を目指す。

輸出量(Kg)

平成28年度 9,850

平成27年度 9,606

平成26年度まで 6,880

米粉（パンや菓子等の原料）

【主な品目】

ＥＵ、米国等

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 欧米での更なる販売強化と販路拡大を図り、欧米以外への輸出拡大も目指す。
• KOMEKOブランドの確立に向けて企画開発力を強化する。
• ２０２０年の東京五輪に合わせて、米粉製品の拡大を目指す。

【生じた課題への対応】
• 輸出に必要な書類の情報収集と各機関への聞き取り。
• 商品の優位点のアピールと、展示会やSNSでのPR。
• 原料仕入れの見直し、輸送コスト削減の工夫。

【連絡先】 担当者名：小城吉輝、ＴＥＬ：0996-22-4161 

【活用した支援・施策】 －

（平成２５年度より輸出開始）

鹿児島県 小城製粉（株）
『米粉（パン・菓子等の原料）を欧米へ』

加工食品

【効果があった取組】
SNSでユーザーとのコミュニ

ケーションを密に取った。週１
回のレシピ提案等。

ドイツ店舗陳列の様子


